HEC MONTREAL

Détermination, analyse et évaluation d’un indicateur de
capacité de remboursement marginale pour petites et
moyennes entreprises

Par
Anis Khalil

Sciences de la gestion
(Finance)

Mémoire présenté en vue de ['obtention
du grade de maitre és sciences

(M.Sc.)

Juillet 2009
(© Anis Khalil, 2009






REMERCIEMENTS il

Remerciements

C’est avec joie et un pincement au coeur que j’écris cette page qui marque la fin d’'une
longue aventure. Ce mémoire, passionnant par moments et éprouvant par d’autres, mais
0 combien enrichissant, n’aurait jamais pu étre complété sans le soutien de plusieurs per-

sonnes que j’aimerais remercier.

Tout d’abord, je souhaite exprimer ma profonde gratitude envers mon directeur de mémoire
Pr. Georges Dionne. Je tiens & le remercier pour la confiance qu’il a eue en moi, pour son
encadrement exemplaire, pour sa patience, pour son appui et surtout pour m’avoir transmis
sa passion pour la recherche. Il n’a suffi que de quelques mois sous sa direction pour que
je réoriente mon plan de carriére. Je ne pourrai jamais exagérer ma reconnaissance envers

lui!

Mes remerciements les plus chaleureux vont également & Mme Denise Desjardins pour
son aide précieuse, ses judicieux conseils et ses continuels encouragements. Je lui suis trés

reconnaissant pour son implication qui fut déterminante dans la réussite de ce travail.

Je remercie aussi Pr. Eric Jacquier, Pr. Denis Larocque ainsi que Pr. Jean Roy pour leurs

pertinentes recommandations.

Mes remerciements s’adressent aussi aux membres du jury ayant accepté d’examiner ce

mémoire.

Je suis également trés reconnaissant envers la Chaire de Recherche du Canada en Gestion
des Risques ainsi que le Centre de Recherche en e-finance pour leur généreux soutien fi-

nancier.



REMERCIEMENTS v

J’aimerais aussi remercier mes amis qui m’ont apporté leur appui tout au long de ce
mémoire. Vos encouragements dans les moments difficiles furent pour moi d’une aide in-

estimable.

Le mot de la fin ainsi que le plus grand des mercis vont a ma tendre famille. Je remercie
mes deux parents pour leur amour incessant. Merci aussi pour votre compréhension, pour
avoir cru en moi et pour m’avoir toujours soutenu quels que fussent mes projets. Merci a
mes soeurs Asmaa et Amira, & mon beau-frére Aniss et & ma petite niéce Ines. Vous avez
toujours su me donner le courage nécessaire pour réaliser mes réves. Malgré les milliers de
kilométres qui nous séparent, sachez que vous avez toujours été présents dans mon coeur.

A vous je dédie ce mémoire !



SOMMAIRE v

Sommaire

Dans des contextes réglementaire et concurrentiel de plus en plus serrés, les banques ont
été contraintes d’améliorer constamment leurs modéles d’évaluation du risque de crédit.
Malgré la multiplication de I'offre des modéles et des approches statistiques qui leur a été
proposée, il demeure que la réponse a la question : combien préter? reste toujours a la
discrétion des analystes en crédit. En effet, les différents modéles de pointage de crédit
proposés a ce jour dans la littérature se proposent d’offrir une évaluation quantitative du
risque de crédit de 'emprunteur (ex. : sa probabilité de défaut) qui peut certainement étre
utile dans le processus de décision : préter ou ne pas préter, mais sans pour autant offrir
de mesure quantifiable & propos du montant que celui-ci serait capable de rembourser.
Dans le présent mémoire, nous développons un indicateur de capacité de remboursement
marginale pour petites et moyennes entreprises ayant pour but de donner une estimation
du montant optimal a préter. Aussi, nous identifions les déterminants de cet indice et
apportons des évidences empiriques a cet effet. Finalement, nous mesurons et testons la
significativité de 'amélioration apportée par cet indice & un modéle de pointage de crédit.
Nos résultats démontrent que 'indice de capacité de remboursement marginale apporte
une amélioration significative & la capacité prédictive du modéle de pointage, d’ou I'im-

portance de sa considération dans le processus de gestion du risque de crédit de la banque.

Mots clés : capacité de remboursement, risque de crédit, petites et moyennes entreprises,

pointage de crédit, prédiction du défaut, cote de risque de crédit.
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1 INTRODUCTION 1

1 Introduction

1.1 Mise en situation

Depuis bien des lustres, le crédit commercial est d’actualité. Les écrits émanant de la
période sumérienne (3000 - 1900 av. J.-C.) indiquent que durant cette période, les taux
d’intérét se situaient entre 20 et 33 % (Homer, 1963). Ceci implique que la gestion du
risque de crédit rivalise avec d’autres aspirants pour le titre du meétier le plus vieux du
monde (Durant, 1917). A travers les temps, les outils d’analyse du risque ont évolué et
les préteurs ont commencé a considérer I'analyse de ratios financiers dés 'aube du 19éme
siécle (Dev, 1974). Cependant, ce n’est qu’aprés les travaux de Beaver (1966) et d’Altman

(1968) que le pointage de crédit pour les préts commerciaux a réellement pris son envol.

Le pointage de crédit est défini comme étant le processus d’assignation d’une mesure
quantitative unique & un emprunteur potentiel de maniére & fournir une estimation de sa
performance de remboursement future (Feldman, 1997). Comme les banques commerciales
retirent la majeure partie de leurs bénéfices des activités de préts, elles se sont montrées
trés intéressées par de telles techniques d’évaluation. Ainsi, en 1998, plus de 62 % des
banques américaines ont déclaré faire appel au pointage de crédit dans leur processus

d’analyse des demandes de préts issues des entreprises privées (Berger et Frame, 2007).

Dans le portefeuille de crédit des banques, les préts consentis aux petites et moyennes
entreprises (PME) occupent une place de plus en plus prépondérante. A cet effet, de
nombreux auteurs tels Kolari et Shin (2004) et Berger (2004) ont souligné I'importance
des préts aux PME au niveau de la profitabilité globale des banques. En outre, il a été
démontré a travers les travaux de Saurina et Trucharte (2004) que les préts accordés aux

PME étaient plus risqués que ceux accordés aux grandes entreprises. A cause de ['opacité,
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de I’hétérogénéité ainsi que du manque d’information entourant les PME, les banques
faisaient appel & des données concernant leurs propriétaires afin d’évaluer le risque de
crédit de celles-ci. Cependant, le développement technologique a permis un meilleur accés
a 'information concernant les PME et les nouvelles méthodes statistiques ont grandement
facilité I’évaluation de leur risque de crédit. Certains auteurs comme Altman et Sabato
(2006) ont alors démontré que dorénavant, les banques devaient développer des modéles de
pointage spécifiquement adressés aux PME dans le but de minimiser les pertes escomptées

et non escomptées.

Dans une tendance de libéralisation des préts commerciaux, d’un accroissement de la
concurrence ainsi que d’une réglementation plus stricte, il est devenu impératif pour les

banques de se doter d’instruments d’évaluation de crédit efficaces.

1.2 Vers une évaluation quantitative du risque de crédit

Les décisions de préts aux PME ont été historiquement établies selon le jugement des
experts en crédit. Ces derniers font appel & leur savoir ainsi qu’a leur expérience pour
apporter une appréciation du risque que représente la firme. Leur analyse est basée, dans la
majorité des cas, sur un ensemble de caractéristiques appelées “5 C”, soit : (1) le caractére
(but du projet, qualité de gestion,etc.), (2) les conditions (cycle de vie de 'entreprise,
niveaux de concurrence sur le marché,etc.), (3) le capital (niveau d’endettement,etc.), (4)
la capacité (flux monétaires générés par les activités d’exploitation,etc.) et (5) le collatéral
(valeur des garanties présentées,etc.). Malgré que ces caractéristiques soient pour la plupart
directement observables, il résulte néanmoins que les décisions des experts ne sont pas

totalement dénuées de subjectivité.

Les travaux de Beaver (1966) et d’Altman (1968) ont montré que pour le cas des PME,
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le développement d’un modéle de pointage de crédit ayant une capacité discriminante
élevée était bel et bien possible. Leurs modéles étaient performants, basés sur un nombre
restreint de ratios financiers et fournissaient une réponse immeédiate a la décision de prét.
En plus de leur objectivité totale, il a ét¢ démontré dans certaines études, comme celle de
Libby (1975), que les modéles de pointage de crédit offraient une meilleure performance
que le jugement des experts. Cependant, malgré ces évidences empiriques, les banques sont
restées, pour un certain temps, réticentes face a 'utilisation du pointage de crédit pour les
PME. Ce n’est qu’au début des années 2000, soit aprés les travaux de Sobehart, Keenan
et Stein (2000), que les banques ont réalisé qu’étant donné la faible exposition individuelle
face aux préts pour les PME, il n’était pas économiquement profitable, dans la plupart

des cas, de déployer plus de ressources pour évaluer leur qualité de crédit.

Dés lors, les banques ont commencé a développer leurs propres modéles de pointage. Celles
ayant décidé de ne pas relever le défi ou désirant tout simplement avoir un deuxiéme avis,
pouvaient toujours recourir aux cotes de risques développées grace aux modéles internes

des bureaux de crédit, et ce, moyennant certains frais.

1.3 Développement des modéles

La précision du modéle de pointage est d’une importance cruciale pour la banque qui
I'utilise. Premiérement, celui-ci permet d’apporter une décision a la demande de prét et de
charger le taux d’intérét qui correspond au risque réel de 'entreprise. Il va ainsi sans dire
que la profitabilité de la banque dépendrait largement de la performance de ce modéle.
Deuxiémement, un bon modéle de pointage permettrait une meilleure allocation écono-
mique et réglementaire du capital. Ainsi, les investissements de la banque iraient dans les
projets les plus rentables en total respect des contraintes réglementaires imposées par 1’ac-

cord de Bale. Enfin, une meilleure quantification du risque permettrait aux gestionnaires
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de la banque de prendre des décisions plus éclairées quant aux renouvellements des préts

et quant a I'utilisation de produits dérivés a des fins de couverture.

Par conséquent, il ne fut pas étonnant de voir les modéles de pointage de crédit se multiplier
autant que les approches statistiques utilisées pour les développer. Allant de I'analyse
discriminante aux systémes de Bayes naifs, tout et passant par les arbres de classification
et les réseaux de neurones, les approches statistiques de pointage furent en constante quéte

d’un meilleur pouvoir prédictif.

1.4 Problématique

Malgré la multiplication des approches et des modéles de pointage, il demeure que la
stratégie de développement la plus souvent utilisée reste la méme : les développeurs com-
mencent par recueillir un nombre suffisant de caractéristiques observables (généralement
une cinquantaine), puis analysent la précision des différentes combinaisons possibles et
finalement, identifient le sous-ensemble qui va rentrer dans le modéle et servir ainsi dans
la pratique. A notre connaissance, aucune étude n’a considéré ’'emploi éventuel d’une

variable non directement observable.

Par ailleurs, les modéles de pointage fournissent, certes, une quantification du niveau de
risque de I'emprunteur, mais n’apportent aucune indication quant au montant que ce
dernier pourrait éventuellement rembourser. Ainsi, ces modéles fournissent une réponse a
la question préter ou ne pas préter, mais deviennent impuissants lorsque vient le temps de

répondre a la question : combien préter ?

Se baser sur la cote de risque de crédit pour déterminer le montant & préter ne constituerait
pas une approche judicieuse. Les travaux de Carboni (2007) ont montré que la cote de

risque pour particuliers (développée selon un modéle de pointage d’une banque canadienne)
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était plus un indicateur de délinquance (retard de paiement de factures, chéques sans
provision,etc.) qu'un indicateur de capacité de remboursement. De ce fait, nous présumons
que, probablement, cette conclusion pourrait également étre valable pour les PME. Ainsi,
celles ayant les meilleures cotes de risque ne seraient pas forcément celles qui peuvent

supporter le plus de dette supplémentaire.

1.5 Objectifs et apports de recherche

Notre travail de recherche constitue une premiére étude empirique visant a construire un
indicateur de capacité de remboursement marginale qui répond a la question : combien
préter 7 Notre approche visera & déterminer ce montant sur la base d’un objectif de maxi-

misation des profits espérés de la banque.

Pour ce faire, notre approche consistera dans un premier temps a déterminer un modéle
de pointage de crédit pour un échantillon de préts issus d’une banque canadienne. Nous

apporterons ainsi des évidences empiriques a propos de l'effet de certaines variables sur la

probabilité de défaut des PME.

Comme la capacité de remboursement marginale est une donnée qui n’est pas directe-
ment observable et que nous sommes les premiers a ’étudier, nous proposerons, dans un
deuxiéme temps, deux méthodologies différentes menant a sa détermination. Nous confron-
terons ces deux approches et déterminerons celle qui offre le plus grand pouvoir prédictif

du défaut des firmes.

Dans un troisiéme temps, notre étude aura pour objectif d’identifier les déterminants de
la capacité de remboursement marginale. Nous analyserons leurs effets sur cette derniére

et apporterons de nouvelles évidences empiriques.



1 INTRODUCTION 6

Dans un quatriéme et dernier temps, nous évaluerons ’amélioration apportée par I'indice
de capacité de remboursement marginale au modéle de pointage de crédit identifié aupa-
ravant. Cette évaluation sera faite sur un échantillon indépendant et sa significativité sera

mesurée.

La méthodologie utilisée dans cette étude permettra également de dégager des évidences
empiriques autres que celles reliées aux objectifs de la recherche. Ces évidences seront aussi

discutées en détail.

1.6 Plan du travail de recherche

La structure de notre recherche se présente comme suit :

La premiére partie dresse le cadre théorique de notre étude en retracant les diverses avan-
cées ayant eu lieu durant les derniéres décennies en matiére de pointage de crédit pour
PME. Nous y introduirons des définitions pertinentes ainsi que des concepts qui guideront
la compréhension du lecteur tout au long de ce mémoire. Nous entamerons la deuxiéme
partie de ’étude par la présentation des données utilisées ainsi que par la description du
processus détaillé de nettoyage. La troisiéme partie sera consacrée a l'introduction des
variables disponibles pour cette étude ainsi qu’a la formulation d’hypothéses. Des statis-
tiques descriptives donnant un avant-gotit des résultats obtenus seront présentées dans la
quatriéme partie de ce mémoire. La partie qui suivra énoncera la méthodologie utilisée
pour mener I’étude ainsi que les différents tests statistiques auxquels nous nous sommes
fiés. Les résultats de notre étude seront présentés, interprétés, analysés et comparés a ceux
trouvés dans la littérature dans la sixiéme partie du travail. Finalement, nous discute-
rons des limites de notre étude et proposerons des avenues de recherches, aprés quoi nous

terminerons notre analyse par une conclusion générale.
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2 Cadre conceptuel

La présente section a pour objectif de présenter le cadre théorique dans lequel s’insére ce
mémoire. Sur la base des travaux qui nous ont précédés, nous proposons d’apporter d’abord
un bref historique du pointage de crédit, aprés quoi, nous passerons en revue ses avantages
et ses inconvénients. Nous analyserons ensuite les répercussions que son adoption a eues
sur les pratiques bancaires. Apreés cela, nous identifierons les spécificités de la modélisation
lors du développement des modéles de pointage de crédit. Par la suite, nous analyserons
les approches les plus souvent utilisées et passerons en revue une comparaison de leurs
performances. Mais avant toute chose, nous avons jugé nécessaire d’apporter quelques

définitions et de revoir la situation actuelle du marché de crédit aux PME.

2.1 Définitions
2.1.1 Petites et moyennes entreprises

Avant d’aller plus loin dans notre recherche, il convient tout d’abord d’apporter une défi-
nition de ce qu’est une PME. On se fie généralement sur un ou plusieurs critéres pour les
classer, & savoir : le nombre d’employés, le chiffre d’affaires annuel et la taille des actifs.
Il n’existe malheureusement pas de définition universelle pour le concept de PME et la

frontiére entre PME et grande entreprise différe d’'une économie a I'autre.

L’Union européenne définit les PME comme étant des entreprises qui comptent moins de
250 employés et dont le chiffre d’affaires annuel n’excéde pas 50 millions d’euros. Aux
Etats-Unis par contre, la Small Business Administration a établi des normes pour chaque
catégorie du Systéme de Classification des Industries d’Amérique du Nord. Ainsi, les cri-

téres pour différencier les PME des grandes entreprises américaines dépendent premiére-
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ment du secteur d’activité. Néanmoins, on retrouve parmi les critéres de classification les

plus communs :

— Moins de 500 employés dans la plupart des industries d’exploitation miniére et du secteur
de la fabrication.

— Moins de 100 employés dans les industries du commerce de gros.

Au Canada, Industrie Canada a défini les PME comme étant des exploitations commer-
ciales :
— comptant moins de 500 employés, et

— ayant un chiffre d’affaires annuel inférieur a 50 millions de dollars.

Cette définition exclut les entreprises non constituées en personne morale, les organisations
a but non lucratif, les organismes publics, les établissements d’enseignement, les hopitaux,
les filiales, les coopératives ainsi que les sociétés de financement et de contrats de location-

acquisition.

2.1.2 Pointage de crédit

Le pointage de crédit est défini selon Mester (1997) comme étant une méthodologie utili-
sant des données historiques et des techniques statistiques pour évaluer le risque de crédit
d’un demandeur de prét. Ces méthodes statistiques transforment des informations quan-
titatives au sujet d’un particulier (revenu, valeur des actifs, historique de crédit, etc.) ou
d’une entreprise (ratios financiers, secteur d’activité, rapports de crédit, etc.) en une me-
sure numérique que la banque peut utiliser pour classer les emprunteurs selon leur risque

de deéfaut.[l

1. Dans ce mémoire, nous considérerons que le risque de défaut est la seule composante qui rentre dans
la détérmination du risque de crédit.
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Pour construire un modéle de pointage, les développeurs sélectionnent tout d’abord un en-
semble de caractéristiques reliées a d’anciens emprunteurs (ou a des emprunteurs actuels
dans certains cas) qui peuvent déterminer et éventuellement expliquer leur comportement
(a savoir s’ils ont fait défaut ou non). Grace & ces caractéristiques, un modéle de poin-
tage est construit et testé sur un nouvel échantillon. Un bon modéle de pointage aura un
pouvoir discriminant élevé et donnera un nombre élevé de points (ou une faible probabi-
lité de défaut) aux préts ayant bien performé et vice versa. Les praticiens utilisent alors
un ou plusieurs points de coupure qui vont déterminer le nombre de points requis pour
qu’un nouveau prét soit accepté ou refusé. Généralement, ils se limitent & deux points de
coupure. Un premier point pour déterminer le nombre de points en bas duquel le prét est
automatiquement rejeté, et un deuxiéme point en haut duquel le prét est automatique-
ment, accepté. La zone s’étalant entre les deux points est appelée “zone grise” et requiert
I'expertise d’un responsable au crédit pour évaluer le prét. Cependant, aucun modéle n’est

parfait et on peut s’attendre a observer deux types d’erreurs :

— Erreur de type I : classifier un prét comme étant “bon” alors que celui-ci a connu un
défaut.
— Erreur de type II : classifier un prét comme étant “mauvais” alors que celui-ci n’a pas

connu de défaut.

2.1.3 Cote de risque de crédit

Les cotes de risques de crédit pour PME sont des évaluations numériques discrétes du
risque de crédit qu’elles représentent. Elles ont ainsi pour but de regrouper les firmes
présentant des risques similaires dans la méme catégorie ou classe de risque. Il existe deux

types de cotes de risques :

— Les cotes de risque internes : ces cotes sont développées au sein des banques grace a leur

propre modéle d’évaluation. En plus des informations publiques détenues a propos des
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PME, ces modéles peuvent inclure certaines informations relevant du domaine privé. Ces
informations sont tirées des formulaires de demandes de préts remplis par les PME ainsi
que des documents exigés par la banque aux fins d’évaluation de leur santé financiére.
— Les cotes de risque externes : ces cotes sont développées par des agences de notations
externes puis vendues aux banques par la suite. L’information qu’elles comportent re-
léve essentiellement du domaine public. Parmi les principales agences de notations pour

PME au Canada on retrouve Equifax et Dun and Bradstreet.

Comme les sources d’informations différent relativement selon le type de cote, certaines

banques utilisent les deux cotes dans leur processus d’évaluation des demandes de préts.

Les cotes de risques externes sont des outils fréquemment utilisés par tous les types de
créanciers avec lesquels une PME pourrait faire affaire. Geoff Vincent, vice-président,
petites entreprises, chez Dun and Bradstreet Canada, souligne que parmi les 1,4 mil-
lion de PME recensées au Canada, 1,2 millions ont déja fait 'objet d’un rapport d’une
agence d’évaluation de crédit. Parmi les plus importantes sources de renseignements de
ces agences, figurent les quelque 2 000 plus grandes entreprises qui fournissent des données
sur les comptes débiteurs, les compagnies de téléphone, les cablodistributeurs ainsi que
les banques. Cependant, méme s’il existe des rapports sur la majorité des entreprises au
Canada, dans beaucoup trop de cas les informations qui y sont contenues sont désuétes

ou incomplétes. Vincent affirme que :

“Tous les ans, I'exactitude des dossiers de crédit chute de 20 %, et ce, non pas parce que

les renseignements sont de piétre qualité, mais plutot parce que les situations changent”.ﬂ

Ces cotes externes intégrent rarement des données comptables relatives a la capacité de

remboursement des entreprises. Selon Vincent, 95 % des entreprises auxquelles des agences

2. www.visa.ca : “Quelle est 'importance de la cote de solvabilité de votre entreprise”, Octobre 2006.
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comme Dun and Bradstreet demandent de soumettre leurs états financiers refusent pour

des raisons de concurrence et de confidentialité.

Malgré qu’il soit impossible de savoir comment les cotes externes ont été obtenues compte
tenu de la confidentialité qui les entoure, nous pouvons remarquer qu’elles ne tiennent pas
compte directement des données relatives a la capacité de remboursement des PME. Ces
cotes sont essentiellement affectées par des informations liées a la délinquance de 1'entre-
prise tels les retards de paiement de factures, le nombre de chéques sans provision, etc.
Certes, les cotes de risque de crédit peuvent fournir une image sur la situation financiére
de la firme, mais ne peuvent cependant livrer une information claire sur le montant du

prét que celle-ci serait capable de rembourser.

2.2 Situation du marché de crédit aux PME

Comme nous 'avons vu précédemment, la définition de PME peut sembler ambigué et
différente d’un pays a I'autre. Cependant, il importe de noter que son importance dans
le tissu économique fait partout I'unanimité. Que ce soit en nombre ou en apport relatif
a la création de richesse, les PME sont considérées comme étant la colonne vertébrale de
I’économie dans la quasi-totalité des pays du monde. Par exemple, dans tous les pays de
I’OCDE, le pourcentage des PME par rapport au nombre total de firmes est supérieur
a 97 %. Aux Etats-Unis, ce pourcentage passe a plus de 99 % et les PME y emploient
50,9 % des travailleurs et y contribuent a plus de la moiti¢ du PIB hors-agriculture.[}] Au
Canada, on recense prés de 1,4 millions de PME. Celles-ci sont concentrées majoritairement

(99,7 %) dans le segment ou 'on compte moins de 100 employésﬁ Les PME représentent

3. United States Small Business Administration. The Small Business Economy, A Report to the Pre-
sident. Décembre 2007.

4. Programme de Recherche sur le Financement des PME, Principales statistiques sur le financement
des petites entreprises, Décembre 2006.
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environ 98 % des entreprises canadiennes et ce pourcentage tourne autour de 96 % pour

le cas du Québec.[]

Si le financement des PME représente une pierre angulaire dans le développement écono-
mique, son importance pour les institutions financiéres n’est pas des moindres. A I'échelle
canadienne, les autorisations de prét de moins de 250 000 $ (il est permis de penser que la

plupart étaient destinées aux PME) totalisaient, en 2005, plus de 70 milliards de dollars.ﬁ

Le mode de financement des PME différe a plusieurs égards de celui des grandes entreprises.
Les PME semblent plus s’orienter vers un financement par emprunt ou par crédit-bail
plutdt que vers un financement par capitaux propres. En effet, le financement par capital
de risque, qui représente la principale source de financement des PME par capitaux propres,
ne convient pas a ’ensemble de celles-ci. Pour qu'une PME puisse profiter d’une injection
de capital de risque, il faudrait que son projet soit fort prometteur ou que sa croissance soit
assez exceptionnelle. Ceci limite ’accés a bon nombre de PME a ce type de financement.
Par ailleurs, soulignons que 'industrie du capital de risque ne connait plus sa période dorée.
Apres I'éclatement de la bulle techno, le financement par capital de risque au Canada a
été réduit de plus de 50 %, et ce, autant au niveau du montant investi qu’au niveau du

nombre de financements.[]

Faute de ne pouvoir s’orienter vers d’autres types de financements a moindre coiit, la
majorité des PME privilégie 'emprunt bancaire. Ceci est illustré par le fait qu'une PME
canadienne sur cinq a présenté une demande de financement & sa banque en 2004, alors
que seulement 1,4 % ont privilégié le financement par capitaux propres durant la méme

année.lﬂ Cependant, I'information fournie par les PME aux banques est généralement plus

5. Programme de recherche sur le financement des PME, Profil de financement des petites entreprises,
Aout 2007.

6. Statistique Canada, Enquéte sur le financement des petites et moyennes entreprises, 2005.

7. Macdonald and Associates Limited, 2005.

8. ibid.
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opaque que celle fournie par les grandes entreprises. Tout d’abord, leurs états financiers ne
sont pas vérifiés dans la plupart des cas. Aussi, elles n’ont généralement ni dette, ni équité
échangées sur les marchés financiers publics pouvant témoigner de leur santé financiére.
Pour faire face a cette demande massive de financement de la part des PME ainsi qu’a
I'opacité entourant leurs conditions, les banques utilisent différentes technologies de prét,

dont notamment le pointage de crédit ou “credit scoring”.

2.3 Historique du pointage du risque de crédit

Les premiers modéles de pointage de crédit ont été construits a 1'aide d’échantillons de
préts divisés en deux groupes : les “bons” préts et les “mauvais” préts. Cette différencia-
tion se faisait dans la majorité des cas sur la base d’événements tels que la faillite ou la
délinquance. Dés lors, les différentes techniques utilisées visaient & discriminer entre ces

deux groupes en s’appuyant sur certaines caractéristiques propres aux emprunteurs.

L’idée de discriminer statistiquement des groupes de la population a été introduite par
Fisher (1936). Son approche a ciblé la différentiation entre trois variétés d’Iris a partir de
la taille et de la morphologie des fleurs. Par la suite, Durand (1941) a été le premier a
reconnaitre qu’une telle technique pouvait étre appliquée aux préts pour différencier les

bons des mauvais.

Ce n’est que durant les années soixante que les premiéres tentatives empiriques de pré-
vision du défaut ont vu le jour. Beaver (1966) et Altman (1968) ont été les pionniers de
I'utilisation des ratios financiers dans le but de prévoir la faillite des firmes privées. Beaver
(1966) a utilisé une approche univariée et a conclu que le ratio “flux de trésorerie / dette”
était le meilleur prédicteur unique du défaut des firmes. L’analyse discriminante univariée

de Beaver (1966) a alors conduit & une analyse discriminante multivariée, introduite cette



2 CADRE CONCEPTUEL 14

fois par Altman (1968). Celui-ci a utilisé cinq ratios pour prédire le défaut, créant ainsi
le célébre “Zeta Score” ou “Z-Score”. La popularité de ce modéle vient de son fort pouvoir
discriminant et de la facilité de son interprétation. En effet, le modéle a réussi a classifier
correctement 94 % des compagnies ayant fait défaut et 97 % des compagnies n’ayant pas
fait défaut, et ce, un an avant le défaut. Ces modéles seront étudiés plus en détails a la

section 2.7

Ce n’est finalement qu’avec I'arrivée des cartes de crédit a la fin des années soixante que le
pointage de crédit a pris son envol dans le milieu pratique. D a la popularité grandissante
de ces nouveaux moyens de paiement, les banques se retrouvaient quotidiennement avec un
nombre de demandes de cartes de crédit impossible & traiter sans automatisation. Lorsque
ces banques ont utilisé le pointage de crédit, elles ont noté que cette méthode offrait un
meilleur prédicteur que n’importe quel jugement humain et que les taux de défaut au sein
de leurs portefeuilles de crédit pouvaient étre baissés de plus de 50 % dans certains cas
(Thomas, 2000) . Grace aux apports en économie de cotits et en amélioration des décisions,

le pointage de crédit s’est tissé une place au sein des institutions financiéres.

Le pointage de crédit a connu tellement de succés sur le plan du crédit & la consommation
qu’il est vite devenu un standard pour les préts hypothécaires. Aux Etats-Unis, en 1995, la
Federal Home Loan Mortgage Corporation (Freddie Mac) et la Federal National Mortgage
Corporation (Fannie Mae) ont toutes les deux adressé une lettre aux préteurs hypothé-
caires américains. Dans leurs lettres, les deux agences ont souligné 1'utilité du pointage de
crédit et ont encouragé les préteurs a I'utiliser pour mieux évaluer le risque de crédit des

hypothéques qui leur seront destinées pour une éventuelle vente (Avery et al., 1996).

Cependant, le pointage de crédit pour PME n’a connu de succés sur le plan pratique
qu’a la fin des années 90. Une des raisons derriére ce retard était que contrairement aux

préts aux particuliers, les préts aux entreprises étaient beaucoup moins homogeénes. Deux
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facteurs ont alors changé le cours des choses. Le premier fut I’amélioration de la puissance
des ordinateurs, qui a permis de développer de nouvelles méthodologies et a augmenté la
disponibilité des données. Le deuxiéme facteur fut selon Berger, Frame et Miller (2005), la
découverte que les informations relatives a la situation de crédit du propriétaire offraient

une bonne mesure du risque de crédit de la firme.

Les premiéres banques a utiliser des modéles de pointage de crédit pour PME étaient les
grandes banques américaines (Wells Fargo, Citicorp, et Bank of America) ayant I'avantage
de détenir un échantillon suffisant de préts pour construire un modéle précis. A titre
d’exemple, le modéle de Bank of America a été construit sur la base d'un échantillon
de 15 000 “bons” préts et 15 000 “mauvais” préts (Oppenhein, 1996). Les plus petites

institutions se sont alors tournées vers des fournisseurs externes.

Le plus gros fournisseur externe aux Etats-Unis, Fair Isaac and Company (FICO), a intro-
duit son premier modéle de pointage de crédit pour PME en 1995. Ce modéle a utilisé dans
un premier temps 5 000 préts pour PME s’étalant sur une période de 5 ans et recueillis
dans 17 Etats américains. Dans un deuxiéme temps, I’échantillon du modéle a été élargi et
a porté sur un échantillon de préts recueillis dans 25 Etats américains (Berger et Frame,
2007). Apres le développement du modéle par FICO, le pointage de crédit pour PME
est devenu a la portée de toutes les banques aux Etats-Unis. Depuis, le sujet a gagné un
intérét grandissant au sein de la communauté des académiciens et des praticiens, et méme
s’il présente certaines limites, les avantages du pointage de crédit pour PME ne cessent

d’étonner.
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2.4 Avantages et limites du pointage de crédit

2.4.1 Avantages

Objectivité

Le pointage de crédit repose sur des processus mathématiques et statistiques automatisés
qui visent & déterminer la qualité d’un emprunteur. Il fournit une prédiction quantita-
tive du risque. La nature de celle-ci dépend de la méthode statistique utilisée. A titre
d’exemple, dans certains cas, elle est sous forme de probabilité (ex. : la probabilité pour
qu’un emprunteur ayant telles caractéristiques ait un retard de paiement de 90 jours ou
plus est de 3 %). Par contre, le jugement humain repose sur I'impression du responsable de
crédit acquise a travers son expérience. Mis & part la classification de 'emprunteur dans
I'une des catégories de risque (ex. : faible risque, risque moyen, risque élevé), le jugement
humain ne peut fournir une prédiction quantitative aussi précise que celle des méthodes

probabilistes.

En outre, le pointage de crédit traite deux applications identiques de la méme maniére.
Ainsi, si deux emprunteurs ont exactement les mémes caractéristiques, ils recevront la
méme prédiction du risque. Une telle consistance n’est pas toujours observée au niveau
du jugement humain. Ce dernier peut varier d’un responsable de crédit a ’autre, ou pour
un méme responsable de crédit dépendamment de son humeur. Le jugement humain n’est

pas a 'abri de fournir deux quantifications différentes pour le méme risque.

Finalement, contrairement au jugement humain, le pointage de crédit ne considére que les
facteurs ayant statistiquement un pouvoir prédictif du défaut. Tout biais humain basé sur
des facteurs tels 'origine ethnique, la religion, le statut matrimonial ou tout autre facteur

prohibé par la réglementation est donc écarté.
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Rapidité

Un autre avantage du pointage de crédit est qu’il réduit significativement le temps de
traitement des demandes de crédit. Cet objectif est atteint sur deux stades différents : d’une
part, les responsables de crédit passent moins de temps a collecter les informations, car
seules les variables incluses dans le modéle seront nécessaires ; d’autre part, la technologie
utilisée dans les systémes de pointage leur sert de support et leur permet de prendre des

décisions en un temps plus restreint.

L’économie de temps réalisée grace a 'adoption du pointage de crédit par les banques
dépend grandement de la maniére dont il est utilisé. Si le pointage de crédit est utilisé
pour accepter ou refuser automatiquement un prét, la décision peut étre rendue instanta-
nément. Par contre, s’il est utilisé comme support par les responsables au crédit afin de
les aider dans leur prise de décision, une économie de temps sera réalisée, mais sera quand
méme moindre que dans le premier cas. Grace aux systémes de pointage, les décisions ont
pu étre rendues en quelques heures plutot qu’en quelques jours, voire quelques semaines.
Une étude effectuée aux Etats-Unis par le Business Banking Board a fait remarquer que le
temps moyen d’approbation des demandes de crédit provenant des PME a été réduit a 12,5
heures, alors que dans le passé, ce temps pouvait aller jusqu’a deux semaines. Dans cette
méme optique, Barnett Bank a reporté une baisse considérable du temps moyen alloué au
traitement des demandes de crédit recues des PME. Ce temps moyen est passé selon elle,
de 3 a 4 semaines avant 'adoption d’un systéme de pointage a seulement quelques heures

aprés sa mise en place (Lawson, 1995).

Economie de coftits

Le coiit d’un pointage pour un prét commercial varie entre 1,5 et 10 $ (Muolo, 1995). Ce

colit est relativement peu élevé si I'on tient compte des économies de temps qu’il peut
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générer; et qui dit économie de temps dit économie d’argent. Méme pour les banques
ne désirant pas automatiser leurs décisions, les systémes de pointage peuvent s’avérer
rentables dans la mesure ou ils peuvent améliorer la productivité de leurs responsables au
crédit. Ceux-ci peuvent passer moins de temps sur les cas qui sont au-dessous ou au-dessus
des points de coupure et concentrer leurs efforts sur les cas plus délicats se trouvant dans

la zone grise (entre les points de coupure).

Par ailleurs, les recherches entourant le marché de crédit aux PME ont souligné I'existence
d’asymétries d’information significatives entre les banques et cette catégorie de firmes (Na-
kamura, 1993). A cet effet, Frame, Srinivasan et Woosley (2001) ont conclu que le nombre
de succursales détenues par les grandes banques était positivement lié a la portion de leur
portefeuille de crédit dédiée aux préts aux PME. Ceci est expliqué selon les auteurs par le
fait que les PME dépendent fortement des banques locales pour des raisons d’asymétrie
d’information. Pour pallier & ce probléme, les banques et les PME ont historiquement pri-
vilégié des relations a long terme basées sur une interaction proche et continue entre elles.
Cela permettrait de générer une meilleure information a propos de I’état de santé finan-
ciére des PME (Frame, 1995). Cependant, au moyen de deux équations simultanées, Frame,
Srinivasan et Woosley (2001) trouvent aussi que la probabilité d’adoption des techniques
de pointage de crédit pour évaluer les préts aux PME est positivement liée au nombre
de succursales. Les auteurs ont affirmé alors que 'utilisation des systémes de pointage de
crédit pour évaluer les demandes de préts aux PME réduisait les cotits d’informations et

les asymétries existant entre la banque et ces derniéres.

Finalement, le pointage de crédit permet non seulement une économie de temps et de cotit
pour la banque, mais aussi pour la PME qui veut emprunter. Celle-ci n’a besoin de fournir
que l'information requise par le systéme de pointage lors de la présentation de sa demande

de crédit.
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Amélioration de la performance

Un autre avantage du pointage de crédit est qu’il est explicite. Basé sur des impressions,
le jugement humain fait appel & plusieurs processus d’analyse vagues qui peuvent difficile-
ment étre transmis. Les analystes eux-mémes sont quelques fois incapables d’expliquer les
raisonnements derriére leurs décisions. Cependant, peu importe la méthode statistique uti-
lisée pour prédire le défaut, ses différents processus peuvent facilement étre communiqués,

analysés et améliorés quand cela est nécessaire.

L’amélioration de la performance de prédiction générée par les méthodes quantitatives par
rapport au simple jugement humain a été empiriquement étudiée par Libby (1975). Dans
son étude, il a demandé a 16 préposés au crédit travaillant dans de petites banques et 27
autres préposés travaillant dans de grandes banques de prédire lesquelles des 30 firmes,
parmi les 60 qui leur ont été présentées, allaient faire défaut sur un horizon de 3 ans.
Les préposés ont demandé 5 ratios financiers afin d’effectuer leurs prédictions. Malgré que
leurs jugements ont été corrects a hauteurs de 74 % du temps, d’autres alternatives plus
simples comme le modéle avec un seul ratio “passifs / actifs” présentaient de meilleurs

résultats.

2.4.2 Limites

Malgré le fait que le pointage de crédit offre plusieurs avantages, il n’est pas sans limites.
Une premiére limite est que son utilisation n’est pas toujours synonyme d’un meilleur
pouvoir prédictif. Les informations qualitatives ne pouvant étre incluses dans les mo-
déles statistiques sont toutes aussi importantes que les informations quantitatives. Berger,
Frame et Miller (2005) ont trouvé que les banques utilisant le pointage de crédit dans le

processus d’évaluation des préts aux PME connaissaient des taux de défauts supérieurs,
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spécialement lorsque le pointage était utilisé pour automatiquement accepter ou refuser
les demandes de préts. Dans une autre étude, Deyoung, Glennon et Nigro (2008) trouvent
que la distance banque-PME est associée & une augmentation du taux de défaut moyen,
sauf pour les banques utilisant le pointage de crédit. Ceci peut paraitre en contradiction
avec les conclusions précédentes. Toutefois, en tenant la distance banque-PME constante,
les auteurs concluent que les taux de défaut sont supérieurs chez les banques utilisant
le pointage de crédit. Cependant, il faut toujours se rappeler que grace au pointage de
crédit, les banques obtiennent des économies d’échelle qui peuvent contrebalancer cet effet

et ainsi justifier leur choix d’adoption.

Une deuxiéme limite qui peut étre attribuée au pointage de crédit concerne les données
utilisées. Le pointage de crédit requiert des données sur des dizaines voire des centaines de
milliers de préts ainsi que plusieurs données sur chaque prét. En outre, ces données doivent
étre de bonne qualité, c’est a dire présentant une infime proportion de préts comportant des
erreurs de saisie. Ce ne sont donc pas toutes les banques qui ont une taille suffisamment
grande et qui sont en activité depuis suffisamment longtemps pour avoir une base de

données de préts aux PME assez large afin de développer un modéle de pointage.

La troisiéme limite concerne quelques hypothéses sous-jacentes aux modéles de pointage.
Les modéles statistiques utilisés supposent que le passé est garant du futur. Subséquem-
ment, le pointage de crédit ne peut prédire un événement si ses valeurs explicatives n’ont
pas été observées a plusieurs reprises et ont été intégrées plusieurs fois dans la base de don-
nées. Par ailleurs, les bases de données utilisées pour développer ces modéles n’intégrent
que les préts qui ont été acceptés et observés. L’hypothése selon laquelle les préts ayant
été rejetés par la banque peuvent étre considérés comme étant des “mauvais” préts (c’est
a dire des préts qui auraient fait défaut) fait encore couler beaucoup d’encre au sein de

la communauté scientifique. Ce probléme de biais de sélection a été soulevé par Capon
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(1982). Dans sa critique, il a aussi amené un autre point qui est la non-continuité dans les
scores de prédiction. En effet, & cause de I'existence de variables catégorielles, par exemple,
a la date de son anniversaire, un individu (ou une firme) peut voir son pointage changer

de plusieurs points.

Finalement, certaines complications d’ordre statistique surviennent souvent lors de la mo-
délisation. Eisenbeis (1978) a dressé une liste des problémes statistiques qui peuvent se
manifester lors de I'application de I’analyse discriminante (une méthode statistique qui
sera revue plus loin). Ces problémes peuvent aussi étre trés bien extrapolés a d’autres
méthodes. Nous invitons nos lecteurs a consulter cet article pour avoir la liste exhaustive
ainsi qu’une explication détaillée. Voici néanmoins un échantillon des problémes les plus
courants :

— Violation des hypothéses sous-jacentes a la distribution des observations.

Sous-spécification des modéles.
— Utilisation de points de coupure ou de cotlts de mauvaise classification inappropriés.

— Problémes au niveau de la mesure de la performance des modéles.

2.5 Implications du pointage de crédit

L’adoption du pointage de crédit a modifié les pratiques bancaires de maniére significative.
Selon Feldman (1997), le pointage de crédit a eu des répercussions sur ces pratiques selon
trois canaux : (1) L’interaction entre les banques et les PME; (2) la disponibilité du
crédit aux PME; et (3) le niveau des taux d’intérét . La seule base de données ayant
permis de mesurer ces effets repose sur un sondage téléphonique effectué en 1998 par
la Federal Reserve Bank of Atlanta auprés des 200 plus grands groupes financiers aux
Etats-Unis. Délimiter 'étude aux seules grandes banques est justifié par le fait qu’elles

sont les plus enclines & utiliser le pointage de crédit (Cole, Goldberg et White, 2000;
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Berger, Frame et Miller, 2005). Cependant, il faut aussi savoir que les petites banques
investissent une plus grande proportion de leurs actifs dans des préts aux PME que les
grandes banques. Ainsi, méme si les 200 plus grandes banques regroupent 71,3 % des actifs
bancaires domestiques aux Etats-Unis, elles ne comptent que pour 53,2 % du total des
petits préts aux entreprises, ce qui peut dans une certaine mesure étre considéré comme

des préts aux petites et moyennes entreprises (Berger, Kashyap et Scalise, 1995).

2.5.1 Interaction entre les banques et les PME

Une des forces du pointage de crédit est qu’il permet d’évaluer la santé financiére des em-
prunteurs sans forcément les rencontrer. Grace aux nouvelles technologies d’information
et de communication, les emprunteurs peuvent obtenir des préts (qui sont dans la majo-
rité des cas non garantis) via des demandes de crédit faites a distance (ex. : Internet).
Ceci permet aux banques d’aller chercher de nouveaux clients dans des régions plus éloi-
gnées, repoussant ainsi les limites géographiques de leur marché. Cependant, la proximité
géographique est d’une importance capitale dans les relations banques-PME (Petersan et
Rajan, 1994). On peut donc s’attendre a ce que les relations banque-PME aient subi un

changement aprés l'introduction du pointage de crédit.

Kwast, Starr-Mccluer et Wolken (1997) ont fait savoir que la distance séparant la PME
de sa banque dépend en majeure partie de la catégorie de service qui les unit. Cependant,
depuis 'adoption massive du pointage de crédit au cours des années 1990, la distance
moyenne entre ces firmes et leur fournisseur de services financiers a cri de facon significa-
tive. D’aprés 1’étude de Petersen et Rajan (2002), ce n’est pas seulement la distance entre
les PME et leurs banques qui a augmenté, mais ces derniéres utilisent aussi de moins en

moins de méthodes personnalisées pour contacter ces firmes.
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2.5.2 Disponibilité du crédit aux PME

Le pointage de crédit a accru la disponibilité du crédit aux PME & travers deux facteurs.
Tout d’abord, l'utilisation du pointage de crédit a permis aux banques une meilleure
compréhension et une meilleure gestion du risque que par le passé. Les banques ont alors
été plus enclines a accepter des préts sur la base de leur niveau de risque plutot qu’a les
refuser par manque d’information suffisante sur ce dernier. Ensuite, le pointage de crédit
leur a permis d’avoir certaines économies sur les cotits de traitement des demandes de

crédit, leur permettant ainsi d’accepter des préts ayant un niveau de risque plus élevé.

Frame, Srinivasan et Woosley (2001) ont été les premiers a étudier la relation entre 1'uti-
lisation du pointage de crédit pour les PME et le montant des préts qui leur ont été
consentis. Les auteurs ont concentré leur étude sur une seule année (1997) et se sont li-
mités aux préts inférieurs a 100 000 $. Leurs conclusions soutiennent que 'utilisation du
pointage de crédit est associée a une augmentation significative de la quantité de crédit

accordée aux PME.

L’étude de Frame, Padhi et Woosley (2004) s’est basée sur les mémes critéres d’échantillon-
nage (année 1997 et préts inférieurs a 100 000 $) mais a rajouté deux nouvelles dimensions
a I’étude : le revenu moyen et 'emplacement géographique des PME. Les auteurs trouvent
d’un coté que les banques qui utilisent les technologies de pointage ont tendance a préter
plus a I'extérieur de leur marché local. D’un autre co6té, ils soutiennent que l'augmentation
du volume des préts a été 2,5 fois supérieure dans les régions a revenu faible ou modéré
que dans les régions & haut revenu. Les auteurs attribuent ces résultats au fait que le
pointage de crédit réduit les problémes d’asymétrie d’information entre les préteurs et
les emprunteurs et que cela est particuliérement vrai dans les régions & revenu faible ou

modéré.
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Finalement, I’étude de Berger, Frame et Miller (2005) qui a suivi a étendu la durée de
I'étude & trois années (1995-1997), et a considéré les préts allant jusqu’a 250 000 $. En
outre, les auteurs ont analysé I'effet d’apprentissage chez les banques aprés la mise en place
d’un systéme de pointage. Cela leur a permis de conclure que 'augmentation de la quantité
de crédit allouée aux PME augmente surtout aprés un certain délai, c’est a dire aprés que la
banque ait eu le temps de s’adapter a la nouvelle technologie. Deuxiémement, ils trouvent
que cette augmentation est plus prononcée chez les banques qui utilisent la technologie
pour accepter ou refuser automatiquement les préts. Ces banques utilisent le pointage de
crédit comme substitut plutot que complément aux autres méthodes d’analyse. Elles tirent
donc une plus grande réduction de cotits liée a l'utilisation du pointage de crédit. Cela
soutient que ’amélioration de la disponibilité du crédit serait plus la conséquence d’une
réduction de cotits plutot qu’une diminution de I'asymétrie d’information existant entre
la banque et la PME. Ce dernier point a été confirmé par Deyoung, Glennon et Nigro
(2008) qui ont examiné les taux de défaut au sein d’un échantillon de préts aux PME. Les
auteurs trouvent que les préts ayant subi une analyse par pointage de crédit ont connu un
taux de défaut supérieur et concluent que les pertes qui y sont liées seraient compensées

par les économies de cotit engendrées.

2.5.3 Niveau des taux d’intérét

D’ores et déja, nous savons que le pointage de crédit a contribué a augmenter Uoffre de
crédit des banques. Nous savons aussi qu’avec 'arrivée du pointage de crédit, les banques
ont repoussé les limites de leur marché. En allant chercher une nouvelle clientéle dans des
régions plus éloignées ou dans des régions qui étaient moins conquises (ex. : les régions
a faible revenu), certaines banques ont envahi les marchés qui appartenaient jusque-la

aux banques locales. Ces facteurs ont favorisé la compétition entre banques. On peut ainsi
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s’attendre a une baisse des taux d’intérét chargés aux PME sous 'effet de cette compétition
accrue. Mais d’un autre coté, nous avons noté que l'utilisation de la technologie de pointage
était accompagnée d’'une augmentation du niveau de risque au sein du portefeuille de
crédit des banques. Afin de pouvoir supporter ce risque supplémentaire, les banques auront
tendance & charger des primes de risque supplémentaires. L’implantation de la technologie
peut aussi s’avérer onéreuse pour les banques, chose qui pourrait les inciter a charger
davantage leurs clients. A cause de ces facteurs, 'adoption des technologies de pointage
pourrait avoir 'effet inverse que celui attendu, c’est a dire une augmentation du niveau

moyen des taux d’intérét chargés par les banques.

Une évidence empirique produite par Berger, Frame et Miller (2005) suggére que 1'utilisa-
tion du pointage de crédit a eu comme effet net un accroissement du niveau moyen des taux
d’intérét. Cette augmentation serait selon les auteurs, plus prononcée chez les banques qui
utilisent la technologie comme complément (vs. substitut) a d’autres moyens d’évaluation
de crédit. Les résultats qui ressortent de I'étude suggérent aussi que suite a l'utilisation du
pointage de crédit, le niveau de risque du portefeuille de crédit de ces banques a baissé, et
celui des banques qui utilisent la technologie comme substitut a augmenté. Les banques
qui utilisent la technologie comme complément supportent ainsi moins de risque et en
méme temps chargent des taux d’intérét supérieurs. Ceci semble donc en lien avec la théo-
rie selon laquelle les banques qui utilisent la technologie comme complément subissent des

colits supplémentaires qu’ils chargent ensuite a leurs clients.

Cependant, le lien entre I'adoption du pointage de crédit et les taux d’intérét chargés
par les banques semble moins clair pour les banques qui utilisent la technologie comme
substitut aux autres méthodes d’évaluation. Toujours selon I’étude de Berger, Frame et
Miller (2005), ces banques ont supporté plus de risque suite a 'utilisation du pointage de

crédit et conséquemment chargent en moyenne des taux d’intérét supérieurs. Comme les
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auteurs n’ont pas controlé pour le niveau de risque des préts, on ne peut pas affirmer que le
pointage de crédit a contribué a augmenter les taux d’intérét chez ces banques. L’augmen-
tation des taux d’intérét moyens chez ces banques pourrait donc étre la conséquence d’une
augmentation du risque qui est favorisée par I'utilisation du pointage de crédit plutot que

la conséquence d’'une augmentation des cotits engendrée par sa mise en place.

2.6 Modélisation du risque de défaut

La précision ainsi que la validité d’un modéle de pointage reposent essentiellement sur trois
piliers : ’échantillonnage, la sélection de variables et finalement la validation et ’évaluation

du modéle.

2.6.1 Echantillonage

L’échantillonnage consiste & regrouper un ensemble d’observations représentatif de la po-
pulation. Dans notre cas, il s’agit de préts aux PME qui ont été observés pendant un
certain temps au passé et qui sont censés représenter les préts futurs que la banque aura a
évaluer. Cependant, un probléme rencontré de maniére systématique a ce niveau, est qu’on
observe uniquement les préts ayant été acceptés par la banque, ce qui peut créer un biais
d’échantillonnage. Une deuxiéme difficulté a lieu lors du choix de la durée d’observation,
c’est-a-dire les dates ou les préts seront évalués et celles auxquelles on juge s’il y a eu
défaut ou non. Finalement, la proportion de défauts dans ’échantillon ne semble pas non

plus faire I'unanimité au sein de la communauté scientifique.
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Inférence des refusés

Dans le cas ou seuls les préts ayant été acceptés feraient partie de I’échantillon servant a
produire le modéle d’évaluation, celui-ci serait par définition biaisé. Plusieurs techniques
ont été proposées afin de remédier & ce probléme, mais aucune ne semble valide d’un point

de vue purement théorique.

Dans la majorité des études, les chercheurs font I’hypothése que les préts qui ont été
refusés auraient fait défaut. Cette technique consiste alors & construire un modéle & partir
des préts acceptés et a I’appliquer a I'ensemble de la population. Il s’agit de la technique
le plus souvent utilisée par les chercheurs du domaine. Une autre technique utilisée par
Boyes, Hoffman et Low (1989) ainsi que Jacobson et Roszbach (2003) consiste a utiliser un
modéle probit bivarié avec des événements séquentiels. Dans le premier modéle, la décision
d’accepter ou de refuser un prét est modélisée. Le deuxiéme modéle quant a lui, évalue la
probabilité de défaut de 'emprunteur qui est conditionnelle a son acceptation. D’autres
méthodes ont été également proposées. Nous invitons nos lecteurs intéressés par de telles
techniques a consulter les travaux de Hsia (1978), de Reichert, Cho et Wagner (1983) ainsi

que ceux de Roszbach (2004).

La seule méthode qui demeure valide d’un point de vue théorique est celle du groupe de
controle ot pendant un certain temps, la banque accepte toutes les demandes de crédit
qui lui ont été faites. De cette maniére, la banque se construit un échantillon de préts
qui est représentatif de ceux qu’elle aura a évaluer dans le futur. Toutefois, il s’agit d’une
technique qui peut s’avérer trés cotiteuse. En raison du grand risque que représentent les
préts qui auraient été refusés en temps normal, les banques s’aventurent rarement dans ce

domaine.

Crook et Banasik (2004) ont étudié empiriquement les bénéfices potentiels qu'une banque

pourrait retirer en considérant lors de 1’élaboration de son modéle de pointage les préts
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ayant été refusés. Leur étude est basée sur un échantillon de préts provenant d’une banque
ayant accepté de jouer le jeu et d’approuver, pendant un certain temps, toutes les de-
mandes de préts qu’elle a recues. Selon I'étude, les bénéfices que 'on pourrait retirer en
considérant les préts ayant été refusés sont minimes. En effet, d’aprés les auteurs, les tech-
niques de traitement des refusés ne semblent pas apporter de gain au niveau du pouvoir
discriminant du modéle de pointage. Lorsqu’ils sont testés sur I’ensemble de ’échantillon
(acceptés et refusés), les modéles issus des techniques de traitement des refusés ne surper-
forment pas toujours les modéles développés sur la base des acceptés seulement, et lorsque

c’est le cas, la différence parait négligeable.

Durée

Un deuxiéme défi a relever lors de la modélisation est de choisir un horizon de temps
d’observation, c’est-a-dire le temps écoulé entre le moment de ’étude du prét et le moment
ou on le classifie comme ayant fait défaut ou non. L’analyse a montré que durant les
premiers mois, le risque de défaut croit en fonction du temps, et ce n’est qu’aprés 12 mois
ou plus qu’il commence & se stabiliser (Thomas, 2000). Tout horizon inférieur & 12 mois
aura alors tendance a sous-estimer le risque de défaut. D’un autre c6té, un horizon trés
long est tout aussi mauvais, car les caractéristiques de la population changent a travers le
temps. Ainsi, pour des horizons trés longs, les valeurs des variables utilisées ne refléteront
plus I'état des PME au moment du défaut, et le modéle ne pourra fournir d’explications

pour celui-ci.

Tel que souligné par le comité de Bale sur le controle bancaire (1999), la majorité des
banques utilisent un horizon de modélisation de 12 mois. Cette pratique est justifiée par

le fait qu'un tel horizon représente I'intervalle typique durant lequel :

1. le niveau de capital peut étre augmenté ;



2 CADRE CONCEPTUEL 29

2. des actions peuvent étre prises pour diminuer le risque du portefeuille de crédit ;
3. de nouvelles informations a propos de I'emprunteur peuvent étre révélées ;
4. les informations concernant le défaut peuvent étre publiées

5. la budgétisation interne, la planification de capital ainsi que les documents comp-

tables sont préparés; et,

6. les crédits sont normalement révisés pour un renouvellement.

Proportion de défauts

Une autre question ouverte est quel est le pourcentage de défaut que 'on devrait avoir au
sein de ’échantillon 7 Ce dernier devrait-il correspondre a ce que 'on observe en réalité

ou devrait-il étre composé de proportions égales de défauts et de non-défauts?

Certaines techniques statistiques peuvent exiger que ’échantillon soit équilibré entre le
nombre de défauts et de non-défauts. En utilisant ’analyse discriminante, certains auteurs
ont été soumis a cette contrainte (Beaver, 1967 ; Altman, 1968 ; Blum, 1974). Cependant,
d’autres auteurs ont utilisé d’autres techniques ne nécessitant pas de se plier a cette exi-
gence, telle que la régression logistique, et ont tout de méme utilisé un échantillon équilibré

(ex. : Keasey et McGuinness, 1990).

D’autres chercheurs comme Falkenstein, Boral et Carty (2000) ont utilisé des échantillons
qui reflétent le taux de défaut observé en réalité, tandis que d’autres n’ont pas justifié leur
choix de proportions. C’est le cas de Barniv et Raveh (1989) qui ont basé leur étude sur

un échantillon composé de 142 firmes dont 58 ont fait défaut.

On peut conclure que, mises & part les contraintes reliées a certaines méthodes statistiques,

le choix des proportions semble étre a la discrétion des chercheurs.
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2.6.2 Sélection de variables

Jusqu’a ce jour, les efforts déployés en recherche sur la prédiction du défaut des firmes
privées n’ont pas abouti & produire un consensus au sujet des variables qui permettent une
bonne prédiction. Ceci pourrait étre attribué au fait que les différentes recherches qui ont
été faites dans ce domaine se sont basées sur des données relatives a différentes périodes,

différents pays et différentes industries.

La stratégie qui est cependant couramment utilisée avant d’élaborer le modéle consiste tout
d’abord a explorer un nombre assez grand de variables. Ceci dépend en majeure partie
de leur disponibilité. A titre d’exemple, Duffy (1977) a exploré 300 variables, et d’aprés
une communication personnelle entre Hand et Scallan, ce dernier aurait exploré 2 500
variables (Hand et Henley, 1997). Toutefois, une cinquantaine de variables est un nombre
qui semble plus ou moins commun dans la communauté des chercheurs et des praticiens.
De ces variables-1a, vont étre sélectionnées celles qui vont rentrer dans le modéle final. Un
nombre allant de 8 & 12 variables est le plus commun, mais encore une fois cela reste a la
discrétion des développeurs. A titre d’exemple, First Data Resources utiliserait pas moins
de 48 variables pour évaluer la probabilité de défaut sur les cartes de crédit (Saunders,

1997).

Trois approches sont communément utilisées lors de la sélection de variables qui vont

rentrer dans le modéle final :

— Le jugement des experts : cette approche ne se base sur aucun fondement théorique,
mais fait plutdt appel a 'impression et & 'expérience des décideurs. I’exercice est alors
basé sur une série d’essais et de comparaisons. Les différents modéles obtenus sont
alors analysés en fonction de leur pouvoir discriminant, du nombre de variables qu’ils

comportent et du signe devant chacune des variables (le signe devrait permettre une
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interprétation logique). Cette méthodologie permet souvent d’avoir les signes anticipés,
mais ne garantit pas le meilleur pouvoir de discrimination.

— les procédures statistiques de sélection automatique : lorsqu’on dispose de p caractéris-
tiques a propos des emprunteurs, le nombre de combinaisons qu’on pourrait analyser
est de 2P. Par exemple, pour une base de données comportant 20 variables, on aura
1 048 576 combinaisons a étudier. Ce nombre dépasse le milliard si on considére 30
variables. Ceci dépasserait les capacités humaines. Cependant, & I'aide d’algorithmes
performants et de la puissance actuelle des ordinateurs, une telle tache a été rendue
possible. Les méthodes forward, backward et stepwise sont le plus souvent utilisées a cet
effet.

La méthode forward commence par un modéle : Y = 3y 4 €. L’algorithme compare les
valeurs-p de toutes les variables et choisit celle qui a la plus petite valeur-p (exemple la
variable x1). Si cette valeur-p est inférieure au critére d’entrée spécifié a Pavance (ex. :
0,1), la variable est intégrée au modéle et celui-ci devient alors Y = [y + 11 + €.
L’opération est alors répétée jusqu’a ce qu’aucune des valeurs-p des variables restantes
ne soit inférieure au critére d’entrée. Si toutes les valeurs-p sont inférieures a ce critére,
on aura un modéle complet qui intégre toutes les variables.

L’algorithme backward quant a lui, commence par le modéle complet et supprime tour
a tour les variables ayant une valeur-p supérieure a un critére de sortie (en commencant
par celles ayant les plus grandes valeur-p). L’opération est répétée jusqu’a ce que toutes
les variables du modéle aient une valeur-p inférieure au critére de sortie.

[’algorithme stepwise est une combinaison des deux autres algorithmes. A chaque étape,
I'algorithme intégre dans le modéle la variable ayant la valeur-p minimum (a condition
que celle-ci soit inférieure au critére d’entrée), et enléve celle qui est déja intégrée au
modéle et qui a la plus grande valeur-p (& condition qu’elle soit supérieure au critére

de sortie). L’opération est ainsi répétée jusqu’a ce que toutes les valeurs-p des variables
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du modéle soient inférieures au critére de sortie et qu’aucune des autres variables qui
restent n’ait de valeur-p inférieure au critére d’entrée.

Ces procédures permettent un gain de temps considérable, mais présentent toutefois
certaines limites. Tout d’abord, certains problémes de colinéarité peuvent étre obser-
vés au niveau des variables sélectionnées, amenant quelques-unes a avoir des signes
contre-intuitifs. Ensuite, un autre type de complication survient lorsqu’on transforme
des variables catégorielles en variables binaires. Il n’est pas rare que seulement certaines
catégories de la variable soient sélectionnées. Finalement, le fait de ne sélectionner que
des variables ayant des valeurs-p inférieures au seuil choisi n’est pas toujours garant
d’avoir le modele le plus précis qui soit, et ce, méme avec un nombre équivalent de
variables.

— Les procédures basées sur la vraisemblance : ces procédures visent a sélectionner un
ensemble de variables en mesurant apport de chacune (ou de chaque ensemble) a la
précision du modéle. Une méthodologie qui est couramment utilisée a ce niveau consiste a
comparer le -2LL (-2x log-likelihood ou -2xlog de vraisemblance) des modéles. A chaque
ajout de variable (ou d’un ensemble de variables), la différence entre les -2LL des modéles
avant I'ajout et aprés 'ajout est mesurée. Cette différence suit hypothétiquement une
loi Khi-deuz avec un nombre de degrés de liberté égal au nombre de variables ajoutées.
Ainsi, si cette différence est supérieure au point critique de la distribution de la loi
Khi-deux pour le niveau de confiance choisi, on conclut que la variable ou ’ensemble
de variables apporte une amélioration suffisante a la précision du modéle pour étre
gardé(e). Certaines statistiques comme le AIC (Akaike Information Criterion) ou le BIC
(Bayesian Information Criterion, aussi appelé Schwarz Information Criterion) peuvent
aussi étre utilisées, et leur principe se rapproche de celui du test basé sur le -2LL. Ces
statistiques seront présentées plus loin dans ce mémoire.

L’avantage de ces procédures, c’est qu’avec 'automatisation de certains algorithmes,
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ces derniers peuvent garantir que sur la base des variables qui leur ont été présentées, il
n’existe pas de modeéle plus précis (comportant un nombre égal de variables) que celui
qu’il nous a sélectionné. Les variables catégorielles peuvent aussi étre traitées aisément
comme un ensemble. Cependant, avec de telles procédures, les variables sélectionnées
n’ont pas forcément un effet significatif et des problémes de multicolinéarité peuvent

toujours avoir lieu .

2.6.3 Validation et évaluation du modéle

Validation

L’évaluation de la précision des modéles de prédiction est une étape délicate qui requiert
une attention tout aussi accrue que les étapes précédentes. L’utilisation a cet effet des
mémes observations ayant servi & 1’élaboration du modéle peut donner des résultats su-
roptimistes. Il est donc préférable de recourir a un échantillon différent qui va servir comme
base pour évaluer le pouvoir prédictif du modéle. Comme les statistiques de performance
sont trés sensibles & la structure de ’échantillon de validation, il faudrait alors choisir
la structure qui semble étre la plus adéquate a I'objectif de recherche. Cependant, pour
différentes raisons, les structures des échantillons utilisés pour des fins de validation dif-
féerent d’une étude a 'autre. La figure [1| représente les quatre structures les plus souvent

rencontrées.
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A travers le temps
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FIGURE 1 — Schéma des techniques de validation hors-échantillon.
La figure représente les techniques de validation selon qu’elles tiennent compte des changements au niveau
du temps ou au niveau de 'univers des données. Les points noirs représentent les observations ayant servi
4 élaborer le modéle. Les points blancs représentent les observations sur lesquelles le modéle sera testé. Les
points gris représentent des observations qui auraient pu ou non étre utilisées pour développer le modéle.

Reproduit de Moody’s risk management services.

La case A représente 'approche classique du test hors-échantillon. Une partie de I’échan-
tillon global est choisie au hasard afin de servir d’échantillon de validation. La partie qui
reste servira alors a développer le modéle. Cette approche suppose a la fois que la popula-
tion est totalement homogene et que ses caractéristiques restent stables a travers le temps
(processus stationnaire). Il s’agit de la technique de validation la plus souvent utilisée dans

les études.

La case B décrit 'approche selon laquelle ’échantillon de développement est choisi a
n’importe quelle période de temps avant une certaine date et ’échantillon de validation
a n’importe quelle période de temps aprés. Cette méthode permet de tester la stabilité
du modéle a travers le temps et ses hypothéses sont moins restrictives que celles de la

premiére approche (ex. : Belloti et Crook, 2007).

La case C représente une technique qui pourrait étre utilisée lorsqu’on désire tester la
performance du modéle sur une population différente. Ceci représente le cas par exemple
ol un modéle a été construit en utilisant les caractéristiques des PME d’une ville, puis

testé sur une base de données contenant des caractéristiques de PME d’une autre ville.
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Cette technique suppose aussi que la pertinence des caractéristiques de la population ne
varie pas a travers le temps. Il s’agit 1a d'une technique de validation trés peu utilisée

compte tenu de ses objectifs.

Finalement, la case D représente la technique la plus robuste. Non seulement 1’échantillon
de validation provient d’une période de temps différente, mais aussi d’un univers différent.

Ainsi, la robustesse du modéle est testée selon les deux dimensions (ex. : Hayden, 2003) .

L’utilisation de telles techniques de validation est conditionnelle & la disponibilité d’un
échantillon de données assez large. Toutefois, certains académiciens n’ont pas ce privilége
et doivent composer avec certaines contraintes. Lorsque la taille de ’échantillon global est
assez réduite et que sa séparation en un échantillon de développement et un échantillon
de validation n’est pas chose possible, les techniques de validation en-échantillon peuvent
s’avérer utiles. Ainsi, une partie de I’échantillon ayant servi & développer le modéle est
choisie au hasard afin de servir de base pour le tester. Vu que les observations utilisées
pour tester le modéle ont déja servi pour le développer, la performance du modéle pour-
rait étre surestimée. Certaines techniques statistiques comme la validation croisée ont été
développées pour corriger ce probléme. Cette technique sera présentée plus loin dans ce

mémoire.

Evaluation

L’efficacité d’un modéle a prédire les défauts et les non-défauts est mesurée grace aux
matrices de confusion. Les résultats issus de la classification selon le modéle sont comparés
a la réalité observée, c’est-a-dire aux données de référence. Ces tableaux donnent le nombre,
le pourcentage et le type de bonne ou de mauvaise classification pour un point de coupure

choisi. Le tableau [1] fournit une illustration d’une matrice de confusion.
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Valeur actuelle
Mauvaise Bonne qualité
qualité de de crédit
crédit
Valeur Mauvaise qualité de crédit VP FP
prédite Bonne qualité de crédit FN VN

TABLE 1 — Illustration d’une matrice de confusion
Tableau représentant une matrice de confusion. VP, FP, FN et VN désignent respectivement les vrai-
positifs, les faux-positifs, les faux-négatifs et les vrai-négatifs.

Il y a bonne classification lorsqu’il y a un VP (vrai-positif) ou un VN (vrai-négatif). Ces
derniers représentent respectivement un bon risque bien prédit et un mauvais risque bien
prédit. Dans le cas des FP (faux-positifs), le modéle prédit que 'emprunteur a un mauvais
profil de crédit alors que ce dernier est bon. La banque subit un cott d’opportunité en
refusant le prét & un tel emprunteur. Ce coiit prend la forme d’une perte d’un revenu
potentiel qui est égal a la somme des intéréts que cet emprunteur aurait payé. On parle
dans ce cas d’erreur de type II. Lorsque la qualité de crédit d’'un emprunteur prédite selon
le modéle est bonne, alors qu’en réalité elle est mauvaise (par exemple, celui-ci a fait défaut
sur son prét), on parle d’erreur de type I. Ce cas est dénoté FN (faux-négatif) dans la
matrice de confusion. Les coitits encourus par la banque sont beaucoup plus importants que
ceux découlant des erreurs de type II. Ces cotits se matérialisent en une perte d’intéréts

et de capital, ainsi qu’en cotts liés au recouvrement du prét.

Les classifications issues d’un modéle sont trés sensibles au degré de conservatisme qu’on
lui attribue. Plus un modéle est restrictif, moins il va générer d’erreurs de type I, mais au
détriment de plus d’erreurs de type II et inversement. Ainsi, pour comparer deux modéles,
il ne suffit pas seulement de les comparer sur la base du méme niveau de conservatisme (ex. :
méme point de coupure) mais plutdt sur la base de différents niveaux. Les courbes CAP

(profil de précision cumulatif ou Cumulative Accuracy Profile) et ROC (caractéristiques de
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fonctionnement du récepteur ou Receiver Operating Characteristics) sont deux approches
statistiques trés similaires utilisées habituellement dans la littérature (ex. : Dionne et
al., 2008 ; Hayden, 2003). Elles ont pour objectif de synthétiser I'information obtenue
des différentes matrices de confusion en générant une courbe qui décrit la performance
du modéle selon les différents niveaux possibles de conservatisme. L’approche ROC sera

présentée plus loin dans ce mémoire.

2.7 Les approches statistiques de modélisation

Il y a essentiellement deux écoles de pensée en matiére de prédiction du défaut des entre-
prises. L’une recommande de modéliser le défaut en utilisant les informations provenant

du marché public, tandis que 'autre ne s’appuie que sur des données comptables.

La premiére catégorie est celle des modeéles dits structurels. L'un des modeéles les plus
populaires de cette catégorie est le modéle de Merton (1974). Selon celui-ci, la valeur au
marché du capital de la firme peut étre considérée comme une option d’achat sur ses actifs,
dont le prix d’exercice correspond au montant de ses dettes. Ainsi, & une certaine date, si la
valeur des actifs est supérieure a la valeur des dettes, les actionnaires exercent leur option
en remboursant les dettes de I'entreprise et en partageant les surplus. Sinon, la firme est
en situation de défaut et les actionnaires n’exercent tout simplement pas leur option. Leur
perte sera alors égale a leur investissement initial. Notre étude ne considére que des PME
n’étant pas cotées en bourse. Ainsi, pour des raisons de briéveté nous n’allons pas couvrir
cette catégorie d’approches. Nous invitons toutefois nos lecteurs qui seraient intéressés par
ce type d’approches a consulter les excellentes revues de littérature disponibles dans les

travaux de Crouhy, Galai et Mark (2000) ainsi que de Dionne et al. (2008).

L’autre catégorie d’approches utilise I'information d’ordre comptable pour prédire le défaut



2 CADRE CONCEPTUEL 38

des firmes. Durant les 40 derniéres années, les modéles issus de cette approche n’ont cessé
de se multiplier. Nous présenterons dans cette section ceux qui ont été le plus souvent

utilisés pour prédire le défaut des PME.

2.7.1 L’analyse discriminante :

Avant les années 80, 'analyse discriminante a été la méthode statistique la plus utilisée
pour prédire le défaut (ou la faillite) des firmes privées. Soit i firmes privées et un vecteur X
composé de p variables explicatives x1,2,...,2,. L’analyse discriminante estime un vecteur
B de coefficients [31,03s,...,0,, dans le but de calculer un score Z pour chaque firme ¢. Cette

combinaison linéaire peut alors s’écrire sous la forme :

Zi = B + Batio + - 4 BpTip (1)

Le vecteur (3 est estimé de maniére & en obtenir une combinaison qui maximise la variance
inter-groupes (entre les groupes de défaut et de non-défaut) tout en minimisant la variance
intra-groupe. Un point de coupure est alors calculé de maniére & minimiser les coiits de
mauvaise classification. En se basant sur leur score Z ainsi que sur le point de coupure
choisi, les firmes peuvent alors étre classifiées en celles allant faire défaut et celles n’allant

pas le faire.

Beaver (1966) a été le premier & conduire une étude basée sur I'analyse discriminante afin
de prédire le défaut des firmes privées. Il a adopté une approche univariée et a étudié un
échantillon équilibré composé de 158 firmes dont 79 ont fait défaut. Il a analysé 14 ratios
financiers et a conclu que 3 ratios donnaient le meilleur pouvoir prédictif, a savoir : (1)

flux de trésorerie / dette totale (étant le meilleur prédicteur parmi les 3), (2) revenu net
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/ actif total, et (3) dette totale / actif total. Vu que son approche fut univariée, un point

de coupure a été déterminé pour chaque ratio.

Beaver a été critiqué pour sa méthode en raison de la corrélation qui existe entre les ratios,
mais surtout en raison de la difficulté a classifier une firme lorsque les messages issus des
différents ratios sont contradictoires. Cependant, sa contribution a été trés importante

dans la mesure ou elle a mené au développement du modéle multivarié par Altman (1968).

Pour son modéle multivarié, Altman (1968) a étudié 66 firmes manufacturiéres (dont 33 ont
fait défaut) sur la base de 22 ratios potentiellement utilisables. Ces ratios ont été calculés,
pour certains cas, 5 ans avant la faillite. Une combinaison de 5 ratios a été finalement
retenue comme celle qui offrait le plus grand pouvoir discriminant. Au lieu d’étudier un
ratio a la fois comme dans I’analyse univariée, le modéle d’Altman regroupe les cinq ratios

dans un méme et unique modéle. Le modéle proposé est le suivant :

Z; = 0.012 * z;; + 0.014 * ;5 + 0.033 * 2,3 + 0.006 * 2,4 + 0.999 * ;5 (2)

ou :

— 21 = Fonds de roulement / actifs totaux.

— x9 = Bénéfices non redistribués / actifs totaux.

— x3 = Bénéfices avant intéréts et impots / actifs totaux.

— x4 = Valeur au marché des capitaux propres / valeur aux livres des passifs.

x5 = Ventes / actifs totaux.

Le point de coupure suggéré par Altman est de 2,675. Ainsi, les firmes ayant un score Z

inférieur a ce chiffre seraient considérées comme allant faire défaut.
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Pendant plusieurs années aprés les travaux d’Altman (1968), 'analyse discriminante mul-
tivariée a été la technique la plus utilisée dans la prédiction du défaut des firmes. Parmi les

travaux ayant suivi, nous pouvons citer : Deakin (1972), Edmister (1972) et Blum (1974).

Cependant, ’analyse discriminante a été souvent critiquée pour les hypothéses sur les-
quelles repose sa validité. D’abord, I’hypothése selon laquelle les variables explicatives
suivent une loi normale multivariée n’est pas toujours vérifiée dans les données d’ordre
financier (Eisenbeis, 1978). Ensuite, une autre supposition de I’analyse discriminante est
que la matrice de variance-covariance est la méme pour chaque groupe. Lorsque cette hy-
pothése n’est pas vérifiée, cela affecte le test des différences entre les moyennes des groupes
et ainsi, les frontiéres pour les définir peuvent varier. Une autre limite de cette approche
est que les signes devant les variables explicatives ne sont pas porteurs d’information et
donc ne peuvent étre interprétés. Pour une critique plus compléte de cette approche, nous

suggérons & nos lecteurs l'article de Eisenbeis (1978).

2.7.2 Les modéles linéaires de probabilité :

Les modéles linéaires de probabilité sont un cas spécial des régressions ordinaires. En
ayant comme variable explicative une variable binaire Y, ces modéles tentent de modéliser
la probabilité de défaut & travers une régression par moindres carrés ordinaires (MCO).
Ils supposent alors que la probabilité d’appartenance de la firme ¢ a 'un des groupes est

une combinaison linéaire de ses p caractéristiques. Le modéle est alors le suivant :

P(Yi=1|wz,....,x5p) = Bo + Brxa + Botio + -+ - + Bpip (3)

ou By, 3, ..., 3, représentent les estimations par MCO et x;1, %9, ..., T;, désignent les p

variables explicatives de la firme .
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Orgler (1970) a été le premier a utiliser cette technique pour des préts commerciaux.

D’autres études ont suivi par la suite (Vranas, 1992 ; Laintinen,1993).

Les modéles linéaires de probabilité ont soulevé plusieurs critiques notamment en ce qui
a trait a l'interprétation de leurs résultats. En effet, la densité de la probabilité obtenue
n’est pas limitée a Uintervalle [0, 1], ce qui est dénué de sens. D’un autre coté, les termes
d’erreurs sont hétéroscédastiques et leur distribution ne suit pas une loi normale, ce qui

est non conforme aux hypothéses d’une régression par MCO (Altman et al., 1981).

2.7.3 La régression logistique :

Sur un plan théorique, nous pouvons supposer que la régression logistique est plus ap-
propriée lors de la prédiction du défaut des firmes que les deux approches précédentes.
Cette technique permet de tenir compte des effets non-linéaires des variables explicatives,
de produire des statistiques descriptives pour les paramétres estimés, de modéliser une
probabilité de défaut entre 0 et 1 et finalement d’interpréter les effets des variables expli-

catives.

Soit Y une variable binaire indiquant 'appartenance de la firme ¢ au groupe de défaut
(siY =1) et X; = (x4, %2, ..., Tin) le vecteur des variables explicatives de la firme i. Le

modeéle de régression logistique est tel que :

ln < P(K = 1 ‘ i1, -~-7xip)

- ’L /L ... Z 4
1_P(K:1|$z‘1,---,x¢p)) Bo + Brxir + Baio + -+ + Bpip (4)

ou de maniére équivalente :

1

( | ity oo Tip) 1+ exp(—Bo — Bizin — Baio — - -+ — BpTip)

(5)




2 CADRE CONCEPTUEL 42

ou P(Y; = 1| z,...,x;,) désigne la probabilité que la firme ¢ fasse défaut étant donné
ses caractéristiques x1, To, ..., x,. Les valeurs By, 81, 5, ..., B, représentent quant a elles les

effets estimés par la méthode du maximum de vraisemblance.

La régression logistique a été premiérement proposée par Martin (1977) pour prédire la
faillite des banques, puis ensuite proposée pour la premiére fois pour prédire le défaut des

firmes par Ohlson (1980). Depuis, on ne cesse de dénombrer les études I'ayant utilisé.

Le modéle probit est trés similaire a la régression logistique. La principale différence réside
dans les distributions des probabilités conditionnelles. La régression logistique suppose que
cette probabilité suit une distribution logistique tandis que pour le modéle probit, celle-ci
est supposée suivre une distribution cumulative normale. Méme si les deux modéles abou-
tissent a des résultats qui sont en général trés semblables, les modéles probit demeurent
beaucoup moins populaires. Les calculs plus complexes requis par ce modéle pourraient

étre retenus comme explication a sa moins grande popularité.

2.7.4 L’analyse de survie :

Les modéles présentés jusqu’a présent peuvent fournir une prédiction assez précise du
défaut, mais ne peuvent prédire son temps. L’analyse de survie a été largement utilisée
en épidémiologie et en médecine pour prédire le temps de survie des patients atteints de
certaines maladies, d’ou son appellation. L’objectif de cette approche est non seulement
de fournir une estimation du risque, mais aussi de décrire son comportement a travers le

temps et de fournir une prédiction du moment ot surviendra I’événement (ex. : le défaut).

Dans les approches statistiques classiques de pointage de crédit, la variable d’intérét prend
souvent la forme d’une variable binaire, & savoir si ’entreprise étudiée a fait défaut ou non.

Dans I'analyse de survie, ¢’est le temps avant le défaut qui est modélisé. Cette approche
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suppose que toutes les entreprises vont faire défaut un jour ou l'autre. Ainsi, pour les
firmes ayant fait défaut, on connait le temps que ca leur a pris pour le faire. Pour celles
n’ayant pas fait défaut, on connait seulement le temps qu’elles ont passé sans faire défaut.

Ces derniéres seront alors considérées comme étant des observations censurées.

Soit T la variable aléatoire présentant la durée qu'une firme a passée sans faire défaut. La
probabilité que le temps de survie de cette firme soit plus grand ou égal & un temps t est

notée :

S(t)=P(T=t) (6)

Sa fonction de risque (hazard function) est alors :

>
—~
~
~—
I
I

P(T=t|T>t) (7)

ot f(t) est la fonction de densité de T' qui indique la probabilité de défaut de la firme a
I'instant t. Cette fonction de risque h (t) représente ainsi sa probabilité de faire défaut a

I'instant ¢ en sachant qu’elle n’a pas encore fait défaut a cet instant.

Il existe trois écoles d’approches dans lanalyse de survie : (1) celles qui ne supposent
pas que la variable aléatoire T, représentant le temps de survie, suit une distribution
particuliére. Ces approches sont dites non-paramétriques. L’estimateur de Kaplan-Meier
et la méthode actuarielle en sont des exemples; (2) celles qui utilisent des paramétres
pour modéliser la distribution de la variable T'. Les distributions exponentielle, Weibull,
log-normale, log-logistque et gamma sont des distributions trés populaires a ce niveau. Ces
approches sont dites paramétriques ; et finalement, (3) les modéles a risques proportionnels,

aussi appelés semi-paramétriques dans la mesure otl seulement une partie de la fonction
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est paramétrisée. Le modéle de Cox en est sans aucun doute le modéle le plus populaire.

Pour des raisons de briéveté, seulement ce dernier sera présenté.

Soit h (t | x4, ...xip), la valeur de la fonction de risque au temps ¢ pour une firme dont les

valeurs des variables explicatives sont notées x;1, T;o, ..., Tjp. Selon le modeéle de Cox :

h(t | ity i) = ho (t) exp {1z + BaTia + - + BpTip} (8)

ol hg (t) est la fonction de risque d’une firme dont les valeurs seraient (du moins théori-
quement) toutes égales & 0. C’est la partie de 'équation qui n’a pas besoin d’étre spécifiée
ou paramétrisée. Pour ce qui est de I'autre partie, le vecteur (3, B, ..., 3, est estimé grace
a une fonction de vraisemblance partielle qui s’apparente a la fonction de vraisemblance

classique.

Luoma et Laitinen (1991) ont été les premiers a utiliser 'analyse de survie pour prédire la
faillite des firmes. Pour ce faire, ils ont utilisé une base de données composée de 72 firmes
provenant du secteur industriel ou du secteur de la vente au détail. De ces 72 firmes, 36
avaient fait défaut. Pour chacune de ces derniéres, une firme de méme taille et du méme

secteur n’ayant pas fait défaut a été choisie pour agir comme comparable.

L’analyse de survie peut fournir d’importantes informations sur le comportement du risque
de défaut des firmes a travers le temps. Cependant, en raison de sa nouveauté et de sa
complexité par rapport aux autres méthodes présentées, elle demeure moins utilisée dans

ce domaine.
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2.7.5 Les méthodes non-paramétriques :

Les méthodes paramétriques ont été largement critiquées pour leurs hypothéses sous-
jacentes. Ces critiques portent généralement sur la distribution des variables étudiées qui
dans plusieurs cas, différe de la distribution supposée. Les méthodes non-paramétriques
offrent I'avantage de ne supposer aucune distribution. Elles permettent aussi de pouvoir
tenir compte de certaines irrégularités qui pourraient avoir lieu au niveau de la fonc-
tion du risque de défaut. Leur caractére intuitif et la facilité avec laquelle leurs résultats
peuvent étre communiqués ont largement favorisé leur utilisation. Parmi les méthodes les
plus populaires de cette catégorie, on retrouve le partitionnement récursif (ou arbre de

classification) et les réseaux de neurones.

Le partitionnement récursif consiste a diviser successivement 1’échantillon initial de ma-
niére & construire des sous-groupes de plus en plus homogénes. Cette division est basée
sur les caractéristiques des firmes et continue jusqu’a ce qu’elle soit stoppée par des régles
d’arrét. Ainsi, a chaque étape (noeud), toutes les variables sont examinées et celle qui offre
la meilleure classification est choisie. Les points de coupure sont déterminés de maniére
a minimiser les cotits de mauvaise classification. L’approche combine alors les techniques
d’analyse univariée et multivariée. D’une part, la classification est basée a chaque noeud
sur une seule variable. D’autre part, la méthode utilise une séquence de noeuds pour

classifier une firme.

Freedman, Altman et Kao (1985) ont été les premiers a appliquer une telle approche pour
prédire le défaut des firmes privées. Leur étude a été basée sur un échantillon de 200 firmes
provenant des secteurs manufacturier et de la vente au détail. La figure 2l montre 'arbre

de classification qui ressort de leur étude.
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Flux de trésarerie / Dette totale

<0.1115 /\>u.1115

Liquidités / Ventes Dette totale / Actifs totaux

<0.0786 >0.0786 <0.ﬁg?5/\u.ss?5
Valeur au marché des Capitaux log (couverture des intéréts +15)
propres / Capitalisation totale
<0.65 >0.6531 <1.223/\u\.223

Actifs liquides / Actif total @
<0.2085 \m.zuss

(G

FIGURE 2 — Arbre de classification issu de Frydman, Altman et Kao (1985)
La figure représente un arbre de classification issu de ’étude de Frydman, Altman et Kao (1985). D est
utilisée pour désigner le défaut et ND le non-défaut.

Une des limites de la technique du partitionnement récursif est qu’elle entraine le sur-
apprentissage (overfitting). Ce probléme a lieu, par exemple, quand le partitionnement
continue jusqu’a avoir un noeud final par firme. Une deuxiéme limite est que pour une
classification au niveau d’un noeud donné, la méthode ne revoit pas ses classifications pré-
cédentes. La marche se fait seulement en avant et conséquemment, une variable pourrait

paraitre dans plus d’un noeud tout en ayant des points de coupure différents.

Les réseaux de neurones représentent quant a eux, des processeurs massivement distribués
en paralléle, et qui ont une propension naturelle & stocker de la connaissance empirique et
a la rendre disponible a 'usager (Haykin, 1994). Tls ressemblent ainsi au cerveau humain ;
d’une part, parce que le réseau acquiert de la connaissance a travers un processus d’ap-
prentissage, et d’autre part, parce que les connexions entre les neurones, connues sous le

nom de poids synaptiques, peuvent stocker cette connaissance.

Les réseaux de neurones sont plus flexibles que les méthodes statistiques traditionnelles, car
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ils ne requiérent aucune hypothése ni a propos de la distribution des erreurs ou des variables
explicatives, ni & propos de la relation entre ces variables et la probabilité de défaut.
En outre, la corrélation entre les variables est prise en considération dans le processus
d’apprentissage. Ils offrent ainsi une alternative intéressante aux méthodes traditionnelles.
Cependant, ces réseaux sont qualifiés de “boites noires” car il est extrémement difficile de
savoir ce qui se passe a I'intérieur et comment les prédictions ont été générées. La premiére
utilisation des réseaux de neurones pour prédire la faillite des firmes fut par Altman, Marco

et Varetto (1994).

D’autres approches moins populaires ont aussi vu le jour et continuent d’étre de plus en
plus utilisées. Parmi celles-ci, on peut citer 'approche des k plus proches voising (Kumar
et Ravi, 2007), les systémes experts (Messier et Hansen, 1988) et les algorithmes de Bayes

naifs (Qintana et al., 2008).

2.8 Comparaison de la performance des approches

Comme nous l'avons vu précédemment, chaque approche a ses propres avantages, ses
propres inconvénients ainsi que sa propre structure de résultats. Ces structures vont de la
classification simple et brute sans explication (réseaux de neurones) a I’estimation d’une
panoplie de paramétres ayant un effet sur le risque de défaut (analyse de survie). Il n’exis-
terait alors pas de “meilleure” méthode pour la simple raison qu’il n’existe pas de base
commune pour les comparer. Le choix de telle ou telle approche serait plutot conditionné
par I'objectif de la recherche, la structure des données ainsi que la disponibilité de certaines

variables.

Cependant, des comparaisons entre les aptitudes de certains modéles a bien prédire les

faillites des PME ont été réalisées. Altman, Marco et Varetto (1994) ont utilisé un échan-
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tillon de 1 000 firmes italiennes pour comparer la performance des réseaux de neurones
face a celles des méthodes statistiques classiques. Le résultat qui ressort de ’étude est que
les précisions des méthodes sont comparables. Les auteurs concluent que les réseaux de

neurones ne performent pas mieux que les autres méthodes.

La régression logistique a été comparée a 'analyse discriminante multivariée par Hamer
(1983). Ce dernier a conclu que les modéles comparés avaient une aptitude semblable a

prédire le défaut.

Frydman, Altman et Kao (1985) ont de leur coté étudié la performance de I'algorithme de
partitionnement récursif face a celle de I'analyse discriminante multivariée. Les résultats
obtenus grace au partitionnement récursif ont été jugés bons. Cependant, comme ’analyse
discriminante produit un pointage continu, la comparaison entre les classifications issues

des deux méthodes fut difficile pour les auteurs.

Quintana et al. (2008) ont comparé plusieurs méthodes, dont la régression logistique et
les algorithmes de Bayes naifs. Selon leur étude, la régression logistique a surperformé ces
derniers ainsi que 3 des 5 autres méthodes. Les deux méthodes ayant fourni les meilleurs
résultats sont celles basées sur le multilayer perceptron (une version modifiée des réseaux de
neurones) et 1 evolutionary nearest neighbor classifier (une version modifiée de la méthode

des k plus proches voisins).

Finalement, nous aimerions noter que ces comparaisons entre les performances des diffé-
rentes méthodes ont été réalisées sur la base des pourcentages de bonne classification (ou
de mauvaise classification). Ceci attribue implicitement le méme cotit aux erreurs de type
I et II. Comme nous le savons déja, les erreurs de type I cotitent plus cher que celles de
type II. Ainsi, pour avoir des comparaisons plus justes, les cotts relatifs de ces erreurs

auraient di étre pris en considération dans les études précédentes.
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3 Données

Le but de notre recherche est de déterminer un indicateur de capacité de remboursement
pour les PME, analyser ses déterminants et mesurer ’amélioration qu’il pourrait apporter
a la précision d’un modéle de pointage de crédit. Avant d’étudier les variables qui nous
ont permis de mener & bien notre recherche, nous désirons tout d’abord présenter la base
de données utilisée ainsi que les étapes de nettoyage qui nous ont conduit a la sélection de

notre échantillon final.

3.1 Description de la base de données

La base de données utilisée dans cette étude provient exclusivement d’une institution
financiére canadienne qui a collaboré avec nous sur ce projet. Elle comprend des données
sur un échantillon d’entreprises ayant été clientes de la banque au 30 juin 2004. Les statuts
de défaut de ces entreprises ont été observés entre le 30 juin 2004 et le 31 mai 2005, de
maniére a laisser un intervalle d’au moins 12 mois entre ces dates et les dates auxquelles

les informations relatives a ’entreprise ont été recueillies.

Parmi les informations détenues a propos de ces entreprises, on retrouve des informations
relatives au bilan telles que la taille des actifs et des passifs a long et a court terme,
le montant des comptes & recevoir et le montant des stocks. Nous retrouvons aussi des
informations relatives & leur état des résultats comme le montant des revenus de vente,
le bénéfice avant impot et intéréts et le bénéfice net. Finalement, nous considérons aussi
des informations produites au sein de la banque comme la cote de risque de crédit de
I'entreprise, la valeur moyenne de son compte épargne ainsi que les montants qui lui ont

été autorisés en marge de crédit et en prét.
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Cette base de données compte initialement 23 869 observations. Cependant, afin que les
données soient cohérentes avec les objectifs de recherche, une sélection ainsi qu’un net-
toyage ont di étre effectués. Nous nous sommes retrouvés finalement avec un échantillon
global de 8 777 PME, dont 7 022 (80 %) ont été choisies aléatoirement pour servir comme
¢chantillon de développement et 1 755 (20 %) ont été utilisées comme base de validation.

Notre technique de validation est ainsi semblable & celle illustrée a la case A de la figure

[

3.2 Ciritéres de sélection et de nettoyage

Voici en ordre, la liste des étapes par lesquelles nous sommes passés afin de sélectionner

I’échantillon final qui sera utilisé dans cette étude.

3.2.1 Traitement des valeurs aberrantes

Afin que nos estimations ne soient pas altérées par des valeurs aberrantes, nous avons exclu
de notre échantillon toute observation présentant des valeurs déraisonnables. Ainsi, les
entreprises présentant des actifs (passifs) totaux ou a court-terme inférieurs a 0, de méme
que celles présentant des actifs (passifs) a court-terme qui excédent les actifs (passifs)
totaux ont été exclues de notre analyse. Nous avons aussi rejeté certaines observations qui
présentaient des revenus de ventes négatifs. Finalement, nous n’avons considéré que les

entreprises pour lesquelles des préts ont été octroyés.

3.2.2 Traitement des valeurs manquantes

Certaines observations de notre échantillon comportaient des valeurs manquantes au ni-

veau d’une ou de plusieurs variables. Afin de permettre une comparaison juste entre tous
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les modéles candidats, nous avons jugé nécessaire de le faire sur le méme échantillon de
données. Ainsi, aprés analyse, nous avons supprimé de notre échantillon les observations
comportant une valeur manquante au niveau des variables qui semblaient avoir de fortes
chances d’étre sélectionnées dans le modéle final. De ce fait, nous faisons I’hypothése que
le manque de données au sein de notre échantillon est non-porteur d’information et que

les valeurs sont MCAR (Missing Completely At Random).

3.2.3 Exclusion de certaines catégories d’entreprises

Afin de nous conformer aux critéres propres a la banque, nous avons exclu de notre
échantillon les firmes ayant un engagement de crédit inférieur a 5 000 $ ou supérieur

a 15 000 000 $. Selon la banque, ces firmes ne rentrent pas dans la catégorie des PME.

Nous avons aussi exclu de notre échantillon les firmes provenant des secteurs suivants :

— Associations, syndicats et foyers : ces organisations ont des comportements financiers
différents des autres entreprises dans la mesure ou la rentabilité ne constitue pas leur
principal objectif. En outre, ils ne rentrent pas dans les critéres de définition de PME
selon Industrie Canada.

— Etablissements publics : le défaut de ce genre d’établissements est peu probable, car
ils sont protégés par les municipalités ou les ministéres desquels ils relévent. Industrie
Canada les exclut aussi de la catégorie des PME.

— Finance : les entreprises issues de ce secteur sont soumises & une réglementation assez
stricte qui fait en sorte que leur risque de défaut soit relativement négligeable. En outre,
compte tenu de leurs activités, elles présentent une structure de bilan différente et des
niveaux d’endettement trés élevés.

— Immobilier : les entreprises immobiliéres sont surtout touchées par la conjoncture de

leur secteur et par d’autres parameétres dont nous ne disposons pas. Nous avons jugé
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approprié de les exclure de notre analyse.
— Services gouvernementaux : ces entreprises relévent de I'Etat. Celui-ci ne peut théori-

quement faire défaut.

3.2.4 Traitement des doublons

Dans notre base de données, quelques entreprises ont eu deux observations 4 deux moments
différents dans le temps. Pour ces entreprises, nous n’avons sélectionné que les observations
les plus récentes, a condition qu’il y ait au moins un an les séparant de la date ou le statut

du défaut a été observé.

Cette étape a été menée a la fin du processus pour augmenter la disponibilité des données.
Ainsi, si par exemple I'observation la plus récente comporte une valeur aberrante, alors on
aura au moins gardé 1'observation la plus ancienne. Si par contre cette étape fut effectuée

au début, nous aurions perdu les deux observations.

3.2.5 Traitement des valeurs extrémes

Les données ont bénéficié d’un traitement pour valeurs extrémes selon la méthode mul-
tidimensionnelle. Contrairement aux méthodes classiques univariées qui ne peuvent tenir
compte que d’une seule dimension a la fois, les méthodes multivariées offrent 'avantage

de pouvoir relever des valeurs extrémes sur des bases a plusieurs dimensions.

Parmi les variables d’intérét que nous avons choisi pour conduire une telle analyse, nous
retrouvons la valeur des actifs de I'entreprise, le montant de son bénéfice net aprés impot,

la valeur moyenne de son compte épargne et son solde de prét.

Les deux méthodes les plus populaires pour conduire ce type d’analyse sont la distance D

de Mahalanobis et le MVE (Minimum Volume Ellipsoide). La distance D de Mahalanobis
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est interprétée comme étant une distance par rapport au centre des observations. Elle
différe de la distance euclidienne par le fait qu’elle tient compte de la corrélation entre les
variables. Cependant, sa principale faiblesse est qu’elle utilise la moyenne pour définir le
centre. La présence de valeurs extrémes peut tirer cette moyenne vers le haut, ce qui rend
d’autres valeurs extrémes (ou les valeurs extrémes elles-mémes) difficilement détectables.
Nous avons alors utilisé la méthode basée sur le MVE qui est plus robuste. Pour plus
d’informations sur cette méthode, nous invitons nos lecteurs a consulter les travaux de

Rousseeuw et Leroy (1987) ainsi que ceux de Rousseeuw et Van Zomeren (1990).

Aprés analyse, nous avons supprimé 90 observations présentant, selon nous, des cas mul-
tivariés de valeur extrémes, ce qui représente moins de 1 % de notre échantillon. La figure
présentée en annexe 1 montre le graphique de dispersion des distances basées sur le
MVE pour notre échantillon final. Ce graphique nous montre que notre échantillon final

est composé de firmes présentant des valeurs homogénes au niveau des variables d’intérét.
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4 Sélection des variables candidates et hypothéses

Rappelons que dans un premier temps, notre méthodologie visera a construire un modéle
de pointage pour les entreprises de notre échantillon. Sur la base des résultats obtenus,
nous déterminerons dans un deuxiéme temps un indice de leur capacité de remboursement
marginale. Dans cette section, nous présenterons les variables candidates a la détermina-

tion de 'un ou l'autre de ces deux éléments.

Contrairement a la majorité des études antérieures ayant analysé le risque de défaut des
PME, nos variables candidates ne prendront pas seulement la forme de ratios comptables.
Premiérement, le fait d’avoir collaboré avec une institution financiére nous a permis d’ac-
céder & certaines variables qui ne figurent pas dans les documents comptables des firmes.
Deuxiémement, dans cette premiére partie de notre étude, notre principal but sera de
spécifier de la maniére la plus efficace possible le risque de défaut des PME. Ainsi, nous
accorderons plus d’importance au pouvoir discriminant du modéle qu’a sa facilité d’in-
terprétation, car rappelons-le, le but principal de notre étude est la détermination de la
capacité de remboursement marginale et non I'analyse du risque de défaut des PME. Par
conséquent, il n’y avait pas de raison de ne pas explorer toutes les possibilités qui nous

étaient offertes.

Les variables candidates sont divisées selon leur provenance en trois catégories : les va-
riables de bilan, les variables de 1’état des résultats et les variables issues de l'institution
financiére. A partir de ces variables, nous avons créé différents ratios qui vont constituer

notre quatriéme catégorie de variables.
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4.1 Variables de bilan

Pour cette catégorie de variables, nous avons eu accés a deux types de données : des
montants initiaux et des montants redressés si un redressement avait eu lieu. Nous avons
préféré considérer les montants redressés, car & notre avis, ils représentent mieux la vraie

situation financiére de ’entreprise.

Valeur des actifs

Nous avons eu accés aux valeurs de Iactif total, de I'actif & court terme et de 'actif & long
terme. L’actif total peut étre utilisé comme indicateur relatif a la taille de I'entreprise.
Celle-ci peut en effet étre un facteur déterminant influencant négativement sa probabilité
de défaut. Afin d’obtenir des valeurs comparables pour notre échantillon, nous avons divisé
plusieurs variables par la valeur de 'actif total. I’actif & court terme regroupe quant a
lui les éléments qui peuvent étre facilement convertis en espéces dans un délai inférieur a
12 mois. Cela constitue un bon indicateur du niveau de liquidités et des quasi-liquidités
dont dispose la firme. Ces sommes peuvent étre utilisées & des fins de remboursement de
la dette et par conséquent, nous nous attendons a une relation négative entre le montant

de Tactif a court terme et le risque de défaut de la firme.

Valeur des passifs

Comme pour les actifs, nous avons eu accés aux valeurs du passif total, du passif a long
terme et du passif a court terme. Le passif d'une firme représente ’ensemble des obliga-
tions de remboursement qui lui incombent. Dépendamment de leur échéance, ces obliga-
tions constitueront le passif a court terme (si leur échéance est inférieure & 12 mois) ou le

passif a long terme (si leur échéance est au-dela de 12 mois). Nous prévoyons une relation
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positive entre les valeurs des passifs des firmes et leur risque de défaut.

Montant des comptes a recevoir

Cette variable représente la valeur de 'ensemble des produits ou des services dont la four-
niture ou la prestation a déja eu lieu, mais pour lesquels I’entreprise n’a pas encore recu
de paiement. En général, les entreprises qui accordent un délai de paiement a leurs clients
sont en bonne santé financiére. Nous prévoyons donc une relation négative entre cette

variable et la probabilité de défaut de la firme.

Valeur des stocks

Les stocks désignent des charges d’exploitation contractées, mais dont la consommation
ou la vente n’a pas encore eu lieu. Ce montant correspond & la somme des valeurs des
stocks de matiéres premiéres, de marchandises, de produits en cours de fabrication ou de
produits finis. La revente d’une partie des stocks peut constituer une solution de dernier
recours qui permet aux entreprises d’effectuer le paiement exigible sur leur emprunt. Les
stocks font partie de I'actif & court terme, et comme pour celui-ci, nous nous attendons a

ce que la relation entre la valeur des stocks et la probabilité de défaut soit négative.

Montant de 'amortissement

L’amortissement est la constatation comptable de la perte de valeur subie par un bien en
raison de son utilisation ou de sa détention prolongée par I'entreprise. Il recouvre donc, de
fait, deux phénomeénes distincts : 'usure due a I'utilisation d’un bien (machines, véhicules,
immeubles, etc.) et 'obsolescence, due au fait que les actifs de production utilisés par

I’entreprise peuvent devenir désuets compte tenu de I'évolution technologique du secteur
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d’activité (Vernimmen, 2009). L’amortissement peut étre linéaire ou dégressif et le choix
de la méthode d’amortissement incombe & I'entreprise. Un amortissement linéaire suppose
que la perte de valeur d’un bien est proportionnelle & sa durée d’utilisation ou a sa durée
de détention. Un amortissement dégressif par contre, suppose que cette perte de valeur
diminue avec le temps : elle est plus forte durant les premiéres années que durant les
derniéres. Ainsi, toute chose étant égale par ailleurs, on peut supposer que les entreprises
qui ont des montants d’amortissement élevés sont celles qui ont procédé récemment a
des achats ou a des renouvellements d’actifs. Ceci peut étre synonyme d’une bonne santé
financiére. On s’attend & ce que si cette variable est incorporée dans le modéle, elle ait un

effet négatif sur le risque de défaut des firmes.

4.2 Variables de 1’état des résultats

Montant des revenus de vente

Les revenus de vente sont des produits d’exploitation qui témoignent de la capacité de la
firme a dégager des recettes a partir de sa principale activité. Nous prévoyons que cette

variable influence négativement le risque de défaut des firmes.

Montant des bénéfices

Nous avons eu accés au montant du bénéfice avant intéréts et impots et au montant du
bénéfice net. Il s’agit de deux variables qui illustrent la capacité de la firme a dégager des
bénéfices a partir de I’ensemble des activités qu’elle poursuit (ventes, placements, etc.).
Nous nous attendons a ce que ces deux variables aient un effet négatif sur le risque de

défaut d’une firme.
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Montant des dividendes

Les dividendes représentent des montants distribués a partir des bénéfices de ’entreprise
pour rémunérer les apporteurs de capitaux propres. Les entreprises qui versent des di-
videndes sont en général celles qui n’ont pas manqué a leur obligation d’effectuer les
remboursements requis par leurs emprunts. Nous prévoyons ainsi une relation négative

entre le montant des dividendes versés et la probabilité de défaut de la firme.

4.3 Variables détenues exclusivement par l’'institution financiére

Défaut

Selon I'institution financiére, un défaut a lieu si I'une des situations suivantes se présentait :
1. un retard de 90 jours ou plus sur le service de la dette;

2. un transfert du compte au service de recouvrement de la banque, pour une autre

raison que le retard de paiement ; ou

3. si le prét a fait objet d’une provision pour créances douteuses dans les livres comp-

tables de la banque.

Les deux derniéres situations ont lieu lorsqu’il existe un doute raisonnable et justifié quant

a la possibilité de recouvrer la totalité du capital et des intéréts.

Cette définition rejoint les recommandations du comité de Bale sur le controle bancaire
(2001) qui a défini le défaut comme étant une situation qui a lieu lorsqu’on observe I'un

ou l'autre des événements suivants :
1. il a été déterminé que 'emprunteur a de faibles chances de rembourser la totalité de
sa dette (principal, intérét, ou frais) ;

2. une écriture passant le prét aux pertes dans les livres comptables de la banque;
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3. un retard de paiement de plus de 90 jours sur un engagement de crédit ; ou

4. Pemprunteur a déclaré faillite ou a regu toute protection similaire contre les crédi-

teurs.

La variable défaut sera notre variable dépendante dans la premiére partie de notre travail.

Il s’agit d’une variable binaire modélisée comme suit :

1 sil'entreprise a fait défaut
Défaut =

0 sinon

Cote de risque de crédit

Il s’agit d’une cote de risque interne qui est développée par la banque. C’est une mesure
qui offre une information & propos du risque de crédit de I'entreprise. Elle est établie par
le service de crédit de la banque sur la base de certains critéres quantitatifs tels que ses
ratios financiers et/ou des critéres qualitatifs tels que la qualité de gestion de la firme.
Cependant, pour des raisons de confidentialité, nous n’avons pas pu avoir accées a la liste

des facteurs qui rentrent dans la composition de cette variable.

Cette cote prend des valeurs allant de 1 & 6. La valeur 1 indique que I'entreprise détient
une excellente qualité de crédit et présente un risque de défaut quasi nul. Plus la valeur de
la cote de risque augmente plus elle refléte une détérioration de la qualité de crédit de la
firme. Ainsi, une valeur 6 refléte une situation ou 'entreprise a de fortes chances de faire
défaut. Les dossiers de crédit des firmes ayant des cotes de risque qui prennent des valeurs
inférieures ou égales a 4 sont gérés par les directeurs de comptes de la banque. Les dossiers
de crédit des autres firmes, c¢’est-a-dire qui ont les cotes 5 et 6, sont transférés au service

de recouvrement.
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Dans notre échantillon, il n’y avait que trés peu d’observations ayant la cote de risque 1.
Par ailleurs, aucune entreprise ayant la cote de risque 1 ou 2 n’a fait défaut. Nous avons
alors jugé nécessaire de jumeler les catégories 1, 2 et 3 de maniére a faire en sorte que
la nouvelle catégorie créée contienne un effectif suffisant et au moins un défaut afin de

pouvoir utiliser nos modéles statistiques.

Comme cette variable est catégorielle, nous avons choisi comme catégorie de référence la
catégorie 6. Notre choix est motivé par le fait que cette catégorie comporte un nombre
suffisant d’observations ainsi que le taux de défaut le plus élevé. Nous nous attendons a ce
que plus la valeur de la cote de risque augmente, plus grande sera la probabilité de défaut

des entreprises.

Défaut antérieur

Cette variable indique si 'entreprise a fait au moins un défaut durant les 24 derniers mois.
C’est une variable qui peut offrir une bonne information concernant la délinquance de

I'entreprise. Il s’agit d’une variable binaire modélisée comme suit :

1 sil'entreprise a eu un dé faut durant les 24 derniers mois
Dé faut antérieur =

0 sinon

Nous nous attendons a ce que les entreprises délinquantes aient plus de risque de faire

défaut. Ainsi, le signe associé a cette variable serait positif selon nos attentes.
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Solde du prét

Cette variable indique le montant d’argent qui incombe & 'entreprise de rembourser. Cette
variable peut influencer le risque de défaut de deux maniéres. D’un co6té, plus ce montant
sera élevé, plus lourd sera le fardeau de remboursement du capital et des intéréts pour I'en-
treprise, et plus grand sera son risque de faire défaut. D’un autre co6té, plus ce montant sera
élevé, moins l'entreprise en mauvaise situation financiére sera déterminée a rembourser la
totalité du prét. En effet, nous estimons que lorsqu’il ne reste que quelques versements
a effectuer, les firmes seront portées a redoubler d’efforts afin de rembourser la balance
restante et éviter ainsi plusieurs complications. Nous prévoyons alors que cette variable

affectera positivement le risque de défaut des PME de notre échantillon.

Montant autorisé en prét

Cette variable indique le montant qui a été octroyé a l'entreprise sous forme de prét. Un
montant élevé accordé par la banque peut représenter un signe de bonne santé financiére
de la firme. Par contre, en raison de la corrélation qui peut exister entre cette variable et
le solde du prét, nous ne pouvons pas faire d’hypothése a propos du signe que prendra

cette variable.

Pourcentage de remboursement du prét

Afin de dissocier les deux effets de la variable “solde du prét” tels que vus précédemment,
nous avons créé la variable “pourcentage de remboursement du prét”. Celle-ci est détermi-

née de la maniére suivante :

(Montant autorisé en prét—Solde du prét)
Montant autorisé en prét

Pourcentage de remboursement du prét = 100 x
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Nous prévoyons que plus une entreprise aura remboursé une plus grande partie de son prét,
plus elle sera déterminée & rembourser ce qui en reste. De ce fait, nous nous attendons a

un signe négatif pour cette variable.

Solde de la marge de crédit

La marge de crédit correspond a un montant prédéterminé par la banque mis a la dispo-
sition de I'entreprise pour un éventuel emprunt. L’entreprise peut ainsi retirer de 'argent
. s X ; <

jusqu’a concurrence de ce montant, et au fur et & mesure qu’elle procéde au rembour-
sement, elle peut réutiliser cette marge de crédit jusqu’a la limite permise. La marge de
crédit constitue alors un coussin de liquidités que la firme peut utiliser au cas ou elle en

mangquerait.

Le solde de la marge de crédit correspond au montant d’argent que I'entreprise a retiré, ma-
joré des intéréts s’il y a lieu, qui incombe & 'entreprise de rembourser a sa banque. Ainsi,
plus ce montant est grand, plus ce sera un indice que la firme manque de liquidités, et que
sa situation financiére se détériore. Nous prévoyons que cette variable aura un effet positif

sur le risque de défaut des firmes.

Montant autorisé en marge de crédit

Cette variable représente la limite qui a été accordée a la PME en guise de marge de crédit.
Contrairement au cas des préts, il n’existe que peu de corrélation entre le montant autorisé
et le solde de la marge de crédit. Le montant autorisé en marge de crédit agit alors comme
une forme d’assurance pour garantir a la firme un accés au financement en cas de besoin.
Dans le cas ou I'entreprise éprouve un manque temporaire en liquidités, ce financement

peut étre utilisé pour effectuer le paiement exigible sur le prét. Selon nos attentes, cette
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variable sera négativement liée au risque de défaut des entreprises.

Solde moyen du compte épargne

Cette variable indique la moyenne sur les 12 derniers mois du solde du compte épargne de
I’entreprise. Le compte épargne est utilisé dans notre cas pour désigner un compte ouvert
par 'entreprise chez sa banque ol elle peut déposer de I'argent, effectuer des retraits
et encaisser des chéques. Cette valeur peut étre négative, dans la mesure ou certaines
entreprises bénéficient d’'un découvert bancaire leur permettant d’effectuer des paiements

(factures, chéques, etc.) dont le montant excéde le solde du compte.

Nous estimons que les firmes disposant de plus de liquidités seront moins enclines & man-
quer & leurs engagements financiers. Ainsi, nous prévoyons que cette variable aura un effet

négatif sur la probabilité de défaut des entreprises.

4.4 Ratios financiers

Les ratios financiers ont le pouvoir de refléter une image assez claire de la situation finan-
ciére d’une entité. A travers les décennies, la littérature n’a cessé de démontrer leur utilité.
Cependant, il n’existe toujours pas de commun accord sur une liste restreinte de ratios a
utiliser. Ainsi, selon Chen et Shimerda (1981), parmi plus de 100 ratios financiers identi-
fiés, pas moins de la moitié ont été utilisés dans au moins une étude empirique. Comme
le nombre de ratios utilisés dans la littérature est assez large, nous avons procédé en trois

étapes afin de recueillir un panier de ratios candidats pour notre modéle.

La premiére étape a consisté a collecter un ensemble de ratios ayant été utilisés dans la
littérature. Cette étape nous a permis d’identifier les ratios qui revenaient le plus dans les

différentes études.
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En deuxiéme étape, nous avons créé des ratios pour notre base de données a partir de ceux
identifiés antérieurement. Cependant, pour des raisons de disponibilité, nous n’avons pas
pu créer certains ratios. Par exemple, nous n’avons pas pu créer des ratios se rapportant a
la productivité comme le ratio “charges du personnel / ventes totales” utilisé dans I’étude
menée par Khandani, Lozano et Carty (2001). La variable “charge du personnel” n’était

tout simplement pas disponible pour notre cas.

Finalement, nous avons analysé les ratios créés et avons supprimé ceux qui présentaient
des problémes d’interprétation. Par exemple, le ratio “bénéfice net / capitaux propres”’ a
été supprimé de notre sélection, car certaines firmes de notre échantillon présentaient des
valeurs négatives aux capitaux propres. Pour ces firmes, I’accumulation des pertes a fait en
sorte qu’elles survivent maintenant seulement grace aux crédits qui leur ont été consentis.
Comme le montant du bénéfice net peut aussi étre négatif, une firme enregistrant une
large perte nette et des capitaux propres légérement négatifs, verra son ratio “bénéfice net
/capitaux propres” présenter une valeur positive élevée, ce qui ménera & une mauvaise

interprétation.

Les ratios créés ont été regroupés en quatre catégories : endettement, liquidité, profitabilité
et activité. Le tableau [3| présente la liste des ratios ayant été sélectionnés pour mener cette
étude. Dans ce tableau, nous avons aussi exposé les liens de dépendance attendus entre les
différents ratios et le risque de défaut des firmes, tout en produisant une liste de quelques
études empiriques ol ces ratios ont également été utilisés. Nos données nous ont aussi
permis de créer certains ratios qui, a notre connaissance, n’ont pas encore été utilisés dans
des modéles empiriques. Pour ces ratios, la mention N.D. (non-disponible) a été inscrite

dans la case appropriée.
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Catégorie Ratio ‘ Hypothése ‘ Littérature
Passif total / Actifs total + d,e, f, g, h

Capitaux propres / Actif total - f,h

Passif a long terme / Actif total + d,h

Endettement Dette / Actif total + a, b, f, g
Dette / Actif & court terme + N.D

Dette / (Actif total - dette) + f

Dette / Passif total + i

Actif & court terme / Passif & court terme - d,e, g, h,

Fonds de roulement / Actif total - a,c,d, h,j

Passif a court terme / Actif total + d

Cash / Actif total - d, f, g, h

Liquidité Fonds de roulement / Ventes -/+ d, h
Cash / Ventes -/+ d

Actif & court terme / Ventes -/+ d

Cash / Passif & court terme - d, g, h

Fonds de roulement / Passif & court terme - d

(Actif & C.T. - Stocks) / Passif a C.T. - d,e f, g

BAII / Actif total - d, g

Dividendes / Actif total - N.D.

Profitabilité Bénéfices nets (Pertes nettes) / Actif total - b, e, f, h
BAII / Ventes - d e g

Bénéfices nets (Pertes nettes) / Ventes - a,d, e

Stocks / Ventes + d, h

Stocks / Actifs total - N.D.

Activité Comptes a recevoir / Ventes + f,h
Comptes a recevoir / Passif total d

Ventes / Actif total - d, h

a) Altman (1968)

b) Beaver (1967)

c¢) Blum (1969)

d) Chen et Shimerda (1981)

e) Crouhy, Galai et Mark (2001)

f) Falkenstein, Boral et Carty (2000)
g) Hayden (2003)

h) Kahya et Theodossiou (1999)

i) Keasey et McGuinness (1990)

j) Khandani, Lozano et Carty (2001)

TABLE 3 — Ratios financiers candidats au modéle
Dans ce tableau, les ratios financiers ayant été examinés dans cette étude ont été regroupés selon quatre
catégories. En outre, la troisiéme colonne décrit le lien de dépendance attendu entre la variable et la
probabilité de défaut des firmes. Le signe “+” indique qu’une augmentation au niveau du ratio entrainerait

[R2

une augmentation de la probabilité de défaut, et le signe indique qu’une augmentation au niveau du
ratio impliquerait une diminution de la probabilité de défaut. La quatriéme colonne indique quelques

études empiriques ayant utilisé ces ratios (N.D. signifie non-disponible).
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Ratios d’endettement

La catégorie ratios d’endettement contient 8 différents ratios qui expriment le degré de
levier financier adopté par la compagnie. Ces ratios informent sur la capacité de la firme
a faire face a ses engagements a long terme. Les plus populaires parmi ces ratios sont sans
doute le ratio “passif total / actif total” et le ratio “dette / actif total”. Ces ratios mesurent
respectivement le pourcentage de I'actif total fourni par tous les créditeurs de la compagnie
et le pourcentage de l'actif financé exclusivement par la dette. Comme pour la majorité
des ratios de cette catégorie, nous prévoyons un signe positif, ce qui est en lien avec ’hy-

pothése selon laquelle plus une entreprise est endettée, plus son risque de défaut est grand.

Ratios de liquidité

Les ratios de liquidité mesurent la capacité de la firme a faire face a ses engagements
financiers a court terme. L’un des ratios les plus populaires de cette catégorie est le ratio
de liquidité générale. Ce ratio s’obtient en divisant 'actif & court terme par le passif a
court terme. Il mesure 'aptitude de ’entreprise a rembourser son passif a court terme a
I’aide de son actif & court terme. Plus ce ratio sera élevé, plus la compagnie sera censée

détenir de la liquidité et moins grande sera sa probabilité de faire défaut.

Ratios de profitabilité

La profitabilité de I'entreprise est une condition majeure a sa survie a long terme. Les
ratios de profitabilité mesurent la capacité de ’entreprise & générer des profits a partir des
ressources dont elle dispose. Ainsi, le ratio de rendement sur actifs est obtenu en divisant le
bénéfice net par 'actif total de la firme. Ce ratio mesure combien de cents I'entreprise a pu

dégager de chaque dollar investi dans son actif. Par ailleurs, le ratio de marge bénéficiaire
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nette est obtenu en divisant le bénéfice net par le total des ventes de I'entreprise. L’utilité
de ce ratio est qu’il mesure combien de bénéfices I'entreprise se fait-elle sur chaque dollar
de vente. Nous prévoyons que plus une entreprise sera profitable, moins elle aura de risque

de manquer a ses engagements.

Ratios d’activité

Ces ratios nous renseignent sur certaines activités de 'entreprise telles que les niveaux
de stockage et de vente. Un niveau de stockage trop élevé, mesuré par exemple par le
ratio “stocks / ventes” signifierait que Uentreprise fait probablement face & une baisse de
demande pour ses produits. En ce qui a trait aux activités de vente, le ratio de rotation de
I'actif, obtenu en divisant le montant des ventes par celui de 'actif total, jauge Uefficacité
de la firme a gérer I’ensemble de ses actifs. Ce ratio indique le chiffre d’affaires réalisé pour
chaque dollar investi. Plus sa valeur est élevée, plus l'entreprise sera considérée comme
étant en bonne situation financiére et plus elle sera capable d’honorer ses engagements

financiers.
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5 Statistiques descriptives

Dans cette section, nous explorerons quelques aspects relatifs a la distribution des entre-
prises composant notre échantillon. Nous procéderons aussi a ’analyse des statistiques
descriptives des variables candidates a nos modéles et ferons une comparaison entre le

groupe des entreprises ayant fait défaut et le groupe de celles ne 'ayant pas fait.

5.1 Composition de notre échantillon

La figure |3| montre la distribution des entreprises de notre échantillon selon la taille de
leurs actifs. Nous remarquons tout d’abord une trés grande similitude au niveau de la
composition de nos bases de données développement et validation. Ensuite, nous pouvons
constater que la majorité des entreprises de notre échantillon global ont moins de 250 000 $

en actifs.

Base de données : validation

FIGURE 3 — Distribution des entreprises selon la taille de leurs actifs

Ce graphique révéle la distribution des entreprises de notre échantillon final selon la taille de leurs actifs

Base de données : développement
- Valeur de lactif
Valeur de l'actif
total total

O<100000$
100000 $-250000
02500005 - 500000
0> 500000

C<100000%
[100000$ - 250 000 $
(1250000 § - 500 000 §
[OJ>500000%

comptables. Les graphiques de gauche et de droite représentent respectivement cette distribution pour

nos échantillons de développement et de validation. Les différences & ce niveau paraissent minimes.
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La distribution des entreprises selon leur chiffre d’affaires est illustrée a la figure [ Rappe-
lons qu’Industrie Canada utilise le chiffre d’affaires comme critére de définition du concept
de PME. Selon l'organisation, les PME sont des exploitations commerciales comptant
moins de 500 employés et ayant un chiffre d’affaires annuel inférieur & 50 millions de
dollars. Selon cette figure, nous pouvons remarquer que les entreprises ayant un chiffre
d’affaires supérieur a 5 millions de dollars ne représentent que 0,57 % de notre échantillon.
D’ailleurs, la valeur maximale de cette variable est d’environ 18 millions de dollars. En
I’absence de variable indicatrice du nombre d’employés, nous pouvons présumer que notre

échantillon est composé exclusivement de PME selon la définition d’Industrie Canada.

Base de donnés : développement Base de données : validation

Montant des revenus
de vente

D<250000§
2500005 - 500000 5
OI500000$ - 1000000
[J10000005 - 5000000
B> 5000000'§

Montant des revenus
de vente

[O<250000%

1250 000§ - 500 000 §
[J500 000§ - 1 000 000 $
[J1000000§ - 5000 000§
> 5000000 $

3508%

F1GURE 4 — Distribution des entreprises selon leur chiffre d’affaire annuel
Cette figure montre la distribution des revenus de ventes des entreprises de notre échantillon final. Le
graphique de gauche révéle cette distribution pour notre échantillon de développement et le graphique de
droite expose cette distribution pour notre échantillon de validation. La comparaison des deux graphiques

ne signale pas de différence marquée a ce niveau.

Un aspect trés important que nous avons pris en considération dans notre étude est le taux
de défaut au sein de notre échantillon. A la suite des étapes de nettoyage (doublons, valeurs
aberrantes, et observations extrémes), notre échantillon final était composé de 8 777 PME.

Le tableau [4) montre que parmi ces entreprises, 63 ont fait défaut, ce qui représente une
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proportion de 0,72 %. Il s’agit d’un taux de défaut relativement faible avec lequel nous

devions oeuvrer avec soin.

B Fre P
ase ‘de Défaut | Fréquence| Pourcentage equer}ce ourcent‘age
données cumulée cumulé
Dévelonmement 0 6 973 99,30 6 973 99,30
PP 1 49 0,70 7022 100,00
0 1741 99,20 1741 99,20
Validati J i
alidation 1 14 0,80 1755 100,00
0 8 714 99,28 8 714 99,28
Total
1 63 0,72 8 777 100,00

TABLE 4 — Fréquence des défauts et des non-défauts au sein de notre échantillon
Ce tableau expose la fréquence ainsi que le taux de défaut et de non-défaut au sein de notre échantillon
final. Le “0” est utilisé pour désigner une situation de non-défaut, tandis que le “1” est utilisé pour désigner
le défaut.

La figure [5| révéle la distribution des entreprises de notre échantillon par cote de risque
selon leur état de défaut. Rappelons que pour les catégories de risque 1 et 2 aucun défaut
n’a été observé dans notre échantillon. Afin de ne pas influencer nos résultats, ces deux
catégories ont dil étre jumelées avec la catégorie 3. A partir de ce graphique, nous pouvons
constater que la cote de risque 4 représente le mode, que ce soit pour les entreprises
ayant fait défaut ou non. Nous pouvons aussi remarquer une grande concentration des
non-défauts au niveau des catégories de risque 1, 2, 3 et 4, tandis que les défauts sont
plus concentrés dans les catégories 4, 5 et 6, et ce, pour les deux bases de données. Ceci

témoigne de D'efficacité de la cote de risque de crédit a prédire le risque de défaut.
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Base de données : développement Base de données : validation
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FIGURE 5 — Distribution des entreprises selon leur cote de risque
Les graphiques montrent la distribution des cotes de risque au sein de nos échantillons de développement
et de validation. Les cotes sont classées en ordre croissant du risque. la cote 1 désigne la catégorie la moins
risquée et la cote 6 indique la catégorie la plus risquée. Pour des raisons statistiques, les catégories 1, 2 et
3 ont di étre jumelées.

Un autre aspect important que nous vérifions dans notre échantillon est 'hétérogénéité des
stades de remboursement auxquels sont rendues les entreprises. L’utilité d’un tel aspect de-
viendra nécessaire lorsque nous procéderons a la mesure de la capacité de remboursement
marginale des firmes. La figure [f] expose la distribution de notre échantillon selon la pro-
portion remboursée du prét. Nous pouvons constater que nos bases de données regroupent

des entreprises qui sont a différents stades de remboursement.
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Base de données : développement Base de données : validation

Pourcentage de Pourcentage de
remboursement remboursement
du prét du prét

O<25% O<25%
W25%-50% W25%-50%
Os0%-75% 0s0%-75%
O->75% 991% O>75%

3561%

FIGURE 6 — Distribution des entreprises selon le pourcentage de remboursement de leur
prét

La figure représente la distribution des entreprises de notre échantillon selon les stades de remboursement
de leurs préts. Les graphiques de gauche et de droite exposent respectivement la distribution au sein de
nos échantillons de développement et de validation. Les différences entre les deux échantillons selon ce

critére semblent négligeables.

5.2 Comparaison des taux de défaut selon la cote de risque

Afin d’avoir une meilleure idée sur la capacité de la cote de risque de crédit & prédire le
défaut, nous exposons la figure [7] Cette figure présente le taux de défaut pour chaque
catégorie de risque. Nous pouvons aisément constater que le taux de défaut passe de prés

de 0 % pour les catégories 1, 2 et 3, a prés de 20 % pour la catégorie 6.

La comparaison des deux graphiques indique une concentration légérement plus importante
des défauts au sein de la catégorie 6 pour notre échantillon de vali